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РЕФЕРАТ 

Кваліфікаційна робота включає вступ, три розділи, висновки, список 

використаних джерел та додатки. Загальний обсяг роботи складає 128 сторінок. 

Основний текст викладено на 83 сторінці друкованого тексту. Робота містить 17 

таблиць, 16 рисунків, список використаних джерел з 64 найменувань, додатки. 

"Фінансові результати діяльності підприємства в системі бухгалтерського 

обліку, їх аналітична оцінка" 

Об’єктом дослідження є фінансові результати діяльності підприємства, 

доходи, витрати, їх облік та аналіз. 

Предметом дослідження є теоретичні, практичні, організаційні аспекти 

обліку та аналізу доходів, витрат, фінансових результатів від здійснення 

операційної, фінансової, інвестиційної діяльності, оцінка їх впливу на 

рентабельність підприємства. 

Мета дослідження. Дослідити обліково-економічну природу категорії 

"фінансові результати" та взаємопов'язаних з нею понять; розкрити особливості 

побудови системи обліку доходів, витрат, результатів діяльності, формування 

інформації в обліковій політиці та фінансовій звітності; провести аналітичне 

дослідження динаміки, структури доходів і витрат, обґрунтувати їх вплив на 

результати діяльності, оцінити рівень рентабельності підприємства. 

Завдання кваліфікаційної магістерської роботи: 

• дослідити науково-практичні підходи до трактування обліково-

економічних категорій "фінансові результати", "витрати", "доходи", обґрунтувати 

їх місце і роль в господарській діяльності підприємства; 

• розглянути порядок визнання, оцінку доходів і витрат як складових 

фінансового результату, виділити їх класифікацію для потреб обліку та управління; 

• розкрити побудову обліку доходів, витрат, фінансових результатів від 

здійснення операційної діяльності (доходів від реалізації, інших операційних 

доходів, собівартості реалізації, адміністративних витрат, витрат на збут, інших 

операційних витрат; результатів операційної діяльності); 

• вивчити особливості обліку доходів, витрат, результатів діяльності від 



здійснення фінансових та інвестиційних операцій (доходів від участі в капіталі, 

інших фінансових доходів, інших доходів, фінансових витрат, від участі в капіталі, 

інших витрат, результатів фінансових операцій, результатів іншої діяльності); 

• обґрунтувати відображення облікової інформації про доходи, витрати, 

результати діяльності в обліковій політиці та фінансовій звітності підприємства; 

• розкрити значення та завдання аналізу фінансових результатів, 

охарактеризувати етапи його проведення; 

• провести практичне аналітичне дослідження (за обліковою інформацією 

ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД») динаміки, складу, структури доходів і витрат, визначити їх 

вплив на результати діяльності; 

• оцінити рентабельність діяльності підприємства, обґрунтувати 

рекомендації щодо її підвищення. 

Теоретична, методична та практична значущість отриманих результатів. 

Досліджено наукові підходи до трактування понять "доходи", "витрати", "фінансові 

результати"; розглянуто практичні аспекти побудови їх обліку від операційної, 

фінансової та інвестиційної діяльностей; обґрунтовано процес формування 

інформації про результати діяльності в обліковій політиці та фінансовій звітності; 

конкретизовано аналіз фінансових результатів та рентабельності. 

Практичні результати роботи полягають у розробці пропозицій щодо 

організації обліку доходів, витрат і фінансових результатів ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД». 

Зокрема описано аспекти облікової політики та структуровано аналітичний облік 

загальновиробничих, адміністративних витрат і витрат на збут. Проведене 

дослідження дозволяє оцінити рівень, динаміку та структуру фінансових 

результатів. Особливу увагу приділено оцінці рентабельності.  

Рік виконання кваліфікаційної роботи: 2023 – 2024. Рік захисту роботи – 2024. 

Ключові слова: доходи, витрати, фінансові результати, фінансова 

звітність, облікова політика, рентабельність, операційна діяльність, фінансова 

діяльність, інвестиційна діяльність, динаміка, структура доходів і витрат, 

класифікація доходів і витрат, аналітична оцінка, управлінські рішення.  
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ВСТУП 

 

Актуальність теми. Фінансові результати діяльності підприємства є одним 

з найважливіших показників його економічної ефективності. Вони відображають 

успішність здійснення господарської діяльності. 

В умовах ринкової економіки, де підприємства функціонують в постійній 

конкуренції, зростає роль аналізу фінансових результатів. Аналіз дозволяє оцінити 

фінансовий стан підприємства, його платоспроможність, фінансову стійкість, 

рентабельність, а також виявити фактори, що впливають на формування 

фінансових результатів. Для цього керівники підприємств повинні мати доступ до 

достовірної, детальної та своєчасної інформації про фінансовий стан і результати 

діяльності підприємства. 

Крім того, для прийняття ефективних управлінських рішень важливо не 

тільки правильно відобразити фінансові результати діяльності підприємства, але і 

використовувати відповідний формат їх відображення. Від стабільного 

функціонування всіх галузей безпосередньо залежить ефективність вітчизняної 

економіки. Зовнішні виклики ставлять перепони та змушують пристосовуватись 

бізнес до різних загроз.  

Відповідно до результатів дослідження Європейського банку реконструкції 

та розвитку в період з 2022 по 2024 роки, спостерігається позитивна динаміка в 

діяльності підприємств під час війни. У грудні 2022 року 57% бізнесів 

продовжували працювати на довоєнному рівні, 37% скоротили обсяги діяльності, 

6% призупинили свою роботу. Респонденти зазначили про негативний вплив на 

їхній бізнес. Зокрема, їхній дохід зменшився в середньому на 43%, а кількість 

робочих місць – на 22%. Однак у 2024 році ситуація покращилась: 85% підприємств 

працюють у повному обсязі, а 14%  –  частково, що свідчить про зростання стійкості 

бізнесу порівняно з першим роком війни [1]. 

Незважаючи на складні умови, більшість підприємств продовжують 

працювати й розробляють короткострокові прогнози і стратегії. Це свідчить про 

їхню готовність до адаптації до нових умов ринку та подолання кризи. 
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Однак, війна в Україні все ще є серйозним фактором ризику для економіки. 

Продовження бойових дій може призвести до погіршення економічної ситуації та 

зниження фінансових результатів діяльності підприємств. Тому важливо 

правильно аналізувати і здійснювати управління підприємствами в такі кризові 

часи. 

У кризові часи особливо важливо правильно аналізувати управління 

підприємством. Аналіз дозволяє виявити фактори, які впливають на діяльність 

підприємства, а правильно побудоване управління дозволяє розробити та 

реалізувати заходи щодо підвищення ефективності діяльності підприємства. 

Підприємствам важливо враховувати вплив економіки на свої фінансові 

результати. Для цього необхідно проводити аналіз фінансових результатів у 

контексті економічної ситуації. Аналіз фінансових результатів дозволяє виявити 

фактори, які впливають на прибутковість підприємства. Ця інформація може бути 

використана для розробки заходів щодо підвищення ефективності діяльності 

підприємства. 

У зв'язку з цим, важливого значення набуває дослідження системи теоретико-

методичних та практичних аспектів формування фінансових результатів діяльності 

підприємства як фундаментальних складових ефективного управління 

підприємством та стійкості його розвитку. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій. Питання формування фінансових 

результатів діяльності в системі бухгалтерського обліку, а також аналітична оцінка 

фінансового стану діяльності та прийняття управлінських рішень вивчали у своїх 

працях та внесли вагомий внесок такі провідні науковці: О.І. Степаненко, Ф.Ф. 

Бутинець, О.О. Осадча, М.В. Дунаєва, Н.В. Гудзь, Т.О. Мулик, О.В. Павелко, З.В. 

Задорожний, В.І. Блонська, Л.Р. Лучко, С.С. Жукевич, А.І. Фіріон, Н.І. Гарапко, І.Б. 

Садовська, О.А. Материнська, О.Л. Пльонсак. У зарубіжній літературі проблеми 

обліку доходів, витрат і фінансових результатів висвітлювали у своїх праця такі 

науковці: І.А. Бланк, М.Ф. Ван Бред, Д. Міддлтон, Дж. Фостер, Б. Нідлаз, Ф. Кене, 

Джері Ж. Вайтенг, Дж. Фостер, Террі Д. Уорфілд. 

Мета дослідження. Дослідити обліково-економічну природу категорії 
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"фінансові результати" та взаємопов'язаних з нею понять; розкрити особливості 

побудови системи обліку доходів, витрат, результатів діяльності, формування 

інформації в обліковій політиці та фінансовій звітності; провести аналітичне 

дослідження динаміки, структури доходів і витрат, обґрунтувати їх вплив на 

результати діяльності, оцінити рівень рентабельності підприємства. 

Реалізація поставленої мети є необхідною умовою для розв’язання 

наступного кола завдань: 

• дослідити науково-практичні підходи до трактування обліково-

економічних категорій "фінансові результати", "витрати", "доходи", обґрунтувати 

їх місце і роль в господарській діяльності підприємства; 

• розглянути порядок визнання, оцінку доходів і витрат як складових 

фінансового результату, виділити їх класифікацію для потреб обліку та управління; 

• розкрити побудову обліку доходів, витрат, фінансових результатів від 

здійснення операційної діяльності (доходів від реалізації, інших операційних 

доходів, собівартості реалізації, адміністративних витрат, витрат на збут, інших 

операційних витрат; результатів операційної діяльності); 

• вивчити особливості обліку доходів, витрат, результатів діяльності від 

здійснення фінансових та інвестиційних операцій (доходів від участі в капіталі, 

інших фінансових доходів, інших доходів, фінансових витрат, втрат від участі в 

капіталі, інших витрат, результатів фінансових операцій, результатів іншої 

діяльності); 

• обґрунтувати порядок відображення облікової інформації про доходи, 

витрати, результати діяльності в обліковій політиці та фінансовій звітності 

підприємства; 

• розкрити значення та завдання аналізу фінансових результатів, 

охарактеризувати етапи його проведення; 

• провести практичне аналітичне дослідження (за обліковою інформацією 

ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД») динаміки, складу, структури доходів і витрат, визначити їх 

вплив на результати діяльності; 

• оцінити рентабельність діяльності підприємства, обґрунтувати 
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рекомендації щодо її підвищення. 

Об’єктом дослідження є фінансові результати діяльності підприємства, 

доходи, витрати, їх облік та аналіз. 

Предметом дослідження є теоретичні, практичні, організаційні аспекти 

обліку та аналізу доходів, витрат, фінансових результатів від здійснення 

операційної, фінансової, інвестиційної діяльності, оцінка їх впливу на 

рентабельність підприємства. 

Методи дослідження. Для досягнення поставленої мети у кваліфікаційній 

роботі було використано як теоретичні, так і емпіричні методи дослідження. 

Діалектичний метод був застосований для вивчення економічних категорій, 

процесів їх розвитку та взаємозв’язку, що забезпечило цілісне розуміння сутності 

фінансових результатів діяльності. Методи індукції та дедукції застосовувались 

при вивченні фінансових результатів діяльності, а також для дослідження 

теоретичних основ обліку і оцінки економічних явищ.  

Крім того, важливими при дослідженні теоретичних основ формування 

фінансових результатів діяльності та їх аналітичної оцінки були методи аналізу та 

синтезу. Основним методом, що дозволив дослідити структуру, взаємозв’язки та 

зміст фінансової звітності та результатів підприємства, був аналіз, зокрема його 

горизонтальний та вертикальний види. Під час проведення факторного аналізу та 

розрахунку рентабельності діяльності підприємства був застосований метод 

формалізації, який допоміг структуровано подати результати дослідження у 

вигляді розрахунків. Не менш важливим став факторний аналіз, який передбачав 

визначення впливу різних факторів на об’єкт та виділення основних факторів, що 

впливають на них. Для наочного представлення результатів дослідження 

використовувався графічний метод, який дозволи відобразити інформацію у 

вигляді таблиць, графіків, діаграм, що покращало розуміння отриманих висновків. 

Теоретична, методична та практична значущість отриманих результатів. 

В роботі ґрунтовно розкрито економічну природу категорій "доходи", "витрати", 

"фінансові результати", їх класифікації та ролі в управлінні підприємством. 

Узагальнено організаційні аспекти обліку фінансових результатів за видами 
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діяльності. Досліджено порядок формування облікових даних у системі рахунків 

бухгалтерського обліку доходів, витрат і фінансових результатів, зокрема 

рекомендації щодо облікової політики. Практична значущість роботи полягає 

розробці рекомендацій щодо побудови аналітичного обліку загальновиробничих, 

адміністративних витрат та витрат на збут. Проведений аналіз дає змогу оцінити 

рівень, динаміку та структуру фінансових результатів ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД». 

Оцінка рентабельності діяльності базового підприємства сприяє ефективному 

управлінню фінансовими ресурсами, збільшенню його конкурентних переваг та 

підвищення рівня стійкості. 

Апробація результатів дослідження. Основні результати дослідження були 

апробовані на науково-практичних конференціях: 1) ІХ Всеукраїнська науково-

практична конференція "Облік, аналіз, аудит, оподаткування та фінансовий 

моніторинг" (м. Київ, 24 квітня 2024 р.); 2) Міжнародна науково-практична 

конференція "Теорія і практика розбудови екосистеми соціальної сфери в умовах 

повоєнного відродження України" (м. Київ, 17-18 квітня 2024 р.); 3) VІІІ 

Всеукраїнська науково-практична конференція "Облік, аналіз, аудит та 

оподаткування: сучасні концепції розвитку" (м. Київ, 11 травня 2023 р.). 

За результатами проведеного дослідження опубліковано (у співавторстві з 

науковим керівником) статтю "Фінансова стійкість підприємств в період воєнного 

стану: ризики, загрози, шляхи їх подолання" у науково-практичному журналі 

"Підприємництво та інновації" (2024. Вип. 33. Фахове видання: категорія Б). DOI: 

https://doi.org/10.32782/2415-3583/33.21. 

Інформаційною базою дослідження є чинні законодавчі та нормативно-

правові акти, що регламентують організацію та ведення бухгалтерського обліку та 

складання фінансової звітності в Україні; праці вітчизняних та зарубіжних вчених, 

матеріали науково-практичних конференцій; навчальні видання, підручники та 

посібники з обліку й аналізу; фінансова звітність ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД». 

Структура роботи. Кваліфікаційна робота складається із вступу, трьох 

розділів, висновків, списку використаних джерел, додатків.  

https://doi.org/10.32782/2415-3583/33.21
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РОЗДІЛ 1 

ФІНАНСОВІ РЕЗУЛЬТАТИ ДІЯЛЬНОСТІ ЯК ОБЛІКОВО-ЕКОНОМІЧНА 

КАТЕГОРІЯ: ТЕОРЕТИЧНИЙ АСПЕКТ 

 

1.1 Сутність категорії "фінансові результати" в контексті сучасних 

науково-практичних досліджень 

 

Одними із фундаментальних категорій бухгалтерського обліку, які 

відіграють ключову роль в оцінці ефективності діяльності та стабільності 

підприємства є фінансові результати. Це ключовий індикатор ефективності 

управління ресурсами, який дозволяє оцінити наскільки успішно підприємство 

забезпечує прибутковість та досягає стратегічних фінансових цілей. У сучасних 

умовах турбулентності ринку, зокрема в умовах економічної нестабільності та 

війни, фінансові результати набувають ще більшої важливості, адже демонструють 

здатність підприємства адаптуватися до викликів та зберігати стійкість.  

Сучасні науково-практичні дослідження надають всі більш глибшого 

розуміння сутності та ролі фінансових результатів в управлінні підприємством. 

Вони є результатом взаємодії внутрішніх та зовнішніх факторів та відображає 

ефективність використання ресурсів, інноваційну активність та соціальну 

відповідальність компаній. 

Окрім загальновживаних функцій аналізу діяльності, фінансові результати є 

інструментом стратегічного планування та контролю. Оскільки вони дозволяють 

ідентифікувати прибуткові напрямки діяльності та визначити необхідність 

коригування бізнес-процесів. Саме стратегічне планування є ключовим процесом, 

що виступає основою для визначення цілей підприємства, його пріоритетів, а також 

вибору способів та методів ведення його діяльності. Для інвесторів та кредиторів 

показники фінансової результативності служать основою для прийняття рішень 

щодо капіталовкладень та кредитування, а позитивні результати посилюють довіру 

та репутацію підприємств на ринку [2]. 

Крім того, фінансовий результат має вагомий макроекономічний вплив. 
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Адже його зростання сприяє поповненню держаного бюджету, підвищенню 

інвестиційної привабливості галузей, а також стимулює ділову активність. 

Фінансові результати є предметом вивчення та дискусій багатьох науковців. 

Проведенні дослідження підтверджують відсутність однозначного наукового 

консенсусу щодо сутності дефініції «фінансові результати» (табл. 1.1). 

 Таблиця 1.1 – Трактування сутності поняття «фінансові результати» в 

навчальній та довідкові літературі 

№ 

з/п 
Автор 

Джерело (рік 

публікації) 

Визначення поняття «фінансові 

результати» 

НАВЧАЛЬНА ЛІТЕРАТУРА 

1.  Бутинець Ф.Ф. Навчальний посібник 

«Економічний аналіз», 

2003 рік. 

Трактує фінансовий результат, як прибуток 

(збиток) організації. Зіставлення доходів та 

витрат підприємства, що відображаються у 

звіті [3] 

2.  Лучко М.Р., 

Жукевич С.М., 

Фаріон А.І. 

Навчальний посібник 

«Фінансовий аналіз», 

2016 рік. 

Фінансовий результат визначають як різницю 

між валовим доходом від основної та 

надзвичайної діяльності підприємства і 

витратами, що виникають під час здійснення 

господарської діяльності, включаючи непрямі 

податки та податок на прибуток за звітний 

період [4] 

3.  Мулик Т.О., 

Маренська 

О.А., 

Пльонсак О.Л. 

Навчальний посібник 

«Аналіз господарської 

діяльності», 2017 рік. 

Встановлюють, що фінансові результати 

діяльності підприємства демонструють 

збільшення чистих активів, основним 

джерелом яких виступає прибуток, отриманий 

від операційної, інвестиційної та фінансової 

діяльності [5] 

ДОВІДКОВА ЛІТЕРАТУРА 

4.  Степаненко О.І. Науковий вісник 

Ужгородського 

національного 

університету, 2022 рік 

Визначає фінансовий результат як різницю 

між отриманими доходами та понесеними 

витратами. Зазначає, що його формою 

вираження може бути прибуток, збиток або 

нульовий результат [6] 

5.  Мардус Н.Ю., 

Брік С.В. 

Електронний науково-

практичний журнал 

«Східна Європа: 

економіка, бізнес та 

управління», 2022 рік. 

Наголошують на важливості фінансових 

результатів як інструменту управління, який 

ґрунтується на принципі відповідності витрат 

доходам та є ключовим показником для 

менеджменту господарської діяльності 

підприємства [7] 

6.  Коваль Л.В., 

Резніченко Р.В. 

Електронний журнал 

«Ефективна 

економіка», 2024 рік. 

Фінансовий результат трактують як підсумок 

фінансової діяльності суб’єкта 

господарювання за певний період, що 

формується шляхом зіставлення доходів і 

витрат. І може проявлятися в одному із 

проявів: прибуток, збиток або нульовий 

результат [8] 

Джерело: згруповано за інформацією [3-8] 
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Дослідження наукових поглядів щодо економічної сутності фінансових 

результатів дозволив виділити такі ключові риси поняття: 

• основа для оцінки показників ефективності використання інвестицій та 

активів підприємства, що є критично важливим для інвесторів та інших 

зацікавлених сторін; 

• формується на основі господарської діяльності підприємства, 

відображаючи її успішність; 

• стійкість фінансового результату обумовлена переважанням дохідних 

потоків над витратами, що є критично важливим для забезпечення ліквідності та 

платоспроможності; 

• може мати як позитивний, так і негативний характер; 

• відображає якість взаємовідносин підприємства з партнерами та 

постачальниками; 

• ключовий важіль для стратегічного розвитку підприємства, основне 

джерело фінансування розвитку підприємства та забезпечення його фінансової 

стійкості. 

Важливим аспектом у вивченні фінансових результатів є їхня класифікація. 

Вона дозволяє структурувати однорідні об’єкти за певними ознаками та забезпечує 

точність і системність у їхньому вивчені. У наукових працях з економіки існує 

різноманіття підходів до класифікації фінансових результатів, які ґрунтуються на 

різних критеріях (табл. 1.2). 

Незважаючи на важливість класифікації, сьогодні відсутній єдиний 

узагальнений підхід до класифікації фінансових результатів. Це знаходить свій 

відбиток на якості бухгалтерської інформації, її аналітичності та зрозумілості для 

користувачів.  

Наведена класифікація фінансових результатів містить ключові ознаки, які 

сприяють підвищенню аналітичності бухгалтерської інформації. Така класифікація 

дозволяє більш глибоко аналізувати різні аспекти фінансових результатів, 

забезпечуючи точність їх оцінки. Дозволяючи задовольнити різні цілі аналізу – від 

оцінки операційної ефективності до аналізу фінансових операцій й інвестиційної 
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діяльності.  

 Таблиця 1.2 – Класифікація фінансових результатів 

Класифікаційні ознаки Види фінансових результатів 

1 2 

За значенням підсумкового 

результату 

• Прибуток 

• Збиток 

Відповідно до видів 

діяльності (з позиції рахунків 

обліку) 

• Результат операційної діяльності 

• Результат інвестиційної діяльності 

• Результат фінансової діяльності 

За періодом формування • Прибуток минулого періоду 

• Прибуток звітного періоду 

• Прибуток майбутнього періоду 

За характером використання • Розподілений 

• Нерозподілений 

За процесом формування 

фінансового результату 

• Валовий прибуток 

• Прибуток до оподаткування 

• Чистий прибуток 

В залежності від змісту • Економічний фінансовий результат 

• Бухгалтерський фінансовий результат 

• Податковий фінансовий результат 

За складом • Валовий 

• Чистий 

• Маржинальний 

• -Загальний 

За ступенем деталізації • За центрами відповідальності 

• Підприємство в цілому 

За видами виробництва • Прибуток від діяльності підрозділів основного виробництва 

• Прибуток від діяльності підрозділів допоміжного виробництва 

• Прибуток від діяльності обслуговуючих господарств 

За ступенем деталізації • За центрами відповідальності 

• Підприємство в цілому 

За джерелом формування • Від реалізації 

• Від володіння активами 

• Від зміни цін 

За відповідністю • Плановий 

• Недоотриманий 

• Надлишковий 

За способом використання • Позитивний 

• Негативний 

• Нульовий 

За базою оцінки • Обліковий 

• Податковий 

За групами доходів • Цільові 

• Нейтральні 

• Додаткові 

За метою управління • За горизонтальним групуванням 

• За вертикальним групуванням 

Джерело: згруповано за інформацією [6, 9, 10] 

Такий підхід сприяє більш детальному вивченню окремих аспектів 
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фінансової діяльності підприємства, що важливо для ухвалення стратегічних 

рішень та різних рівнях управління. Різноманітність інформації, яку забезпечує 

класифікація, дозволяє ефективно адаптувати її під різні запити – як внутрішніх 

менеджерів, так і зовнішніх зацікавлених сторін, таких як інвестори, кредитори, 

тощо. 

В контексті бухгалтерського обліку виділяють три основні види фінансових 

результатів: результат операційної діяльності, результат фінансових операцій та 

результат іншої діяльності. Класифікація результатів через об’єкти, що 

реалізуються, дозволяє краще аналізувати процеси пов’язані з доходами та 

витратами від продажу активів. Співставлення цих доходів і витрат формує 

фінансові результати у вигляді прибутку або збитку [6]. 

Місце і роль фінансових результатів у господарській діяльності підприємства 

можна розглядати з кількох ключових аспектів: 

1.  Оцінка економічної ефективності. Фінансовий результат є показником 

успішності операційної, інвестиційної та фінансової діяльності підприємства. Він 

дозволяє оцінити наскільки ефективно підприємство використовує свої ресурси та 

чи досягає поставлених перед собою фінансових цілей. 

2. Інформаційна база для управлінських рішень. Фінансові результати є 

основою для прийняття стратегічних і оперативних управлінських рішень. Аналіз 

прибутків в збитків дозволяє керівництву підприємства визначити проблемні зони 

в діяльності, оптимізувати бізнес-процеси та спрямувати ресурси на підвищення 

продуктивності. 

3. Показник фінансової стійкості. Фінансовий результат є індикатором 

здатності підприємства підтримувати свою платоспроможність та ліквідність. 

Стабільно позитивні фінансові результати забезпечують накопичення власного 

капіталу, який служить буфером у разі непередбачуваних зовнішніх потрясінь та 

економічних криз. 

4. Джерело інвестиційного потенціалу. Позитивний фінансовий результат 

сприяє формуванню інвестиційних ресурсів, які зможуть бути використані для 

розширення виробництва, модернізації технологій або виходу на нові ринки. 
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5. Інтерес зовнішніх стейкхолдерів. Для інвесторів, кредиторів та інших 

зацікавлених сторін фінансові результати є ключовим показником для оцінки 

надійності та привабливості підприємства як об’єкта для інвестування чи співпраці. 

Високі фінансові показники підвищують довіру до підприємства та його ринкову 

вартість. 

6. Формування податкових зобов’язань. Фінансовий результат є основою для 

розрахунку податку на прибуток, що впливає на загальну податкову базу 

підприємства і його зобов’язання перед державним бюджетом. 

При аналізі фінансових результатів важливо окремо приділити увагу 

ключовим обліково-економічним категоріям, як доходи та витрати. Оскільки вони 

безпосередньо впливають на формування підсумкових показників діяльності 

підприємства. 

Важливість доходів полягає в тому, що вони є джерелом ресурсів для 

подальшого функціонування та розвитку. У сучасних наукових підходах доходи 

визначаються як економічна вигода, отримана в результаті реалізації товарів 

послуг або іншої діяльності. А також зменшення зобов’язань, які призводять до 

зростання власного капіталу винятком є зростання капіталу за рахунок власників, 

що не визнається доходом у такому випадку. 

Більшість науковців в сфері економіки та обліку виділяють економічні та 

фінансові вигоди основними для категорії доходи. А також пов’язують їх із 

активами підприємства, капіталом підприємств й ефективністю їх діяльності. 

Наприклад, Блонська В.І. визначає доходи як надходження, яке підприємство 

одержує внаслідок своєї господарської діяльності за певний період часу. 

Виникають вони в результаті ефективного використання залучених ресурсів. При 

цьому доходи виникають в умовах прийнятного рівня підприємницького ризику. 

Вони повинні не лише покривати витрати, але й отримувати додаткові економічні 

вигоди [11]. 

Законодавство, а саме відповідно НП(С)БО 15 «Дохід», зазначає, що доходи 

визнаються в момент, коли відбувається збільшення активів, або зменшення 

зобов’язань підприємства, що спричиняє зростання його власного капітуле. 
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Важливою умовою є те, що оцінка доходу в подальшому може бути достовірно 

визначена [12]. 

Визнання доходів веде до збільшення активів або зменшення зобов’язань, що 

в кінцевому підсумку сприяє зростанню власного капіталу. З практичної точки 

зору, доходи є індикатором здатності підприємства ефективно конвертувати 

ресурси в економічні вигоди.  

Основними характеристиками доходу є: 

• один із видів фінансових результатів; 

• виручка/виторг від реалізації; 

• відображають надходження економічних вигод; 

• потік грошових та інших надходжень; 

• надходження активів або зменшення зобов’язань; 

• виражаються у грошовій, а також матеріальній формах [13]. 

Витрати, у свою чергу, є невід’ємною частиною фінансового обліку. Саме 

вони повністю дають зрозуміти на скільки є ефективною діяльність демонструючи 

на скільки велику частину займають в доходах підприємства. Багато науковців 

приділяли значну увагу категорії витрат, що підкреслює їхню важливість у 

фінансовій та господарській діяльності підприємства.  

Витрати, на думку вченого-економіста В. П. Круша, слід трактувати як 

достовірно оцінену частину ресурсів, спожитих підприємством, що призводить до 

зменшення економічної вигоди. Формою прояву яких є збільшення зобов’язань або 

зменшення активів [14]. 

Зі сторони законодавства визначення витрат виділено в НП(С)БО 1 «Загальні 

вимоги до фінансової звітності». Де зазначено, що витрати визначаються як 

скорочення економічних вигод підприємства, що відбувається внаслідок вибуття 

активів або збільшення зобов’язань. Це, у свою чергу, призводить до зменшення 

власного капіталу. За винятком випадків, коли зменшення капіталу є наслідком 

вилучення або розподілу між власниками [15]. 

Зменшення економічних вигод відображаються у вигляді відтоку активів або 

збільшення зобов’язань, що у свою чергу, веде до зменшення власного капіталу 
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підприємства. Вони можуть бути розглянуті як інвестиції у майбутній прибуток, 

що підкреслює їхню важливу роль у стратегічному управлінні. 

Основними характеристиками витрат є: 

• вираження у грошовій та матеріальній формах; 

• зменшення активів або збільшення зобов’язань; 

• визнаються одночасно з доходом, для отримання якого вони були понесені 

[16]. 

Таким чином, доходи і витрати виступають основними регуляторами 

фінансових результатів підприємства. Збалансованість доходів та витрат є 

індикатором як поточної фінансової стійкості підприємства, так і його перспектив 

для подальшого зростання.  

«Доходи», «витрати» та «фінансові результати» мають важливе місце у 

фінансовому обліку, оскільки вони безпосередньо впливають на прийняття 

управлінських рішень. Ці три категорії тісно пов’язані між собою і утворюють 

єдину систему. Розуміння сутності категорій необхідне для аналізу фінансової 

стійкості та рентабельності підприємства. Аналіз витрат дозволяє контролювати 

ефективність використання ресурсів. Тоді як аналіз доходів сприяє оцінці 

успішності підприємства. Комплексно аналіз фінансових результатів служить 

основою для стратегічного управління, адже дає змогу виявити не лише 

досягнення, а й проблемні аспекти в діяльності.  

Інформативними для зацікавлених сторін є ряд форм звітності, в яких у 

подальшому доходи, витрати та фінансові результати підприємства знаходять своє 

відображення: 

• Звіт про фінансові результати (форма №2) містить детальну інформацію 

про доходи та витрати за різними видами діяльності, а також проміжні фінансові 

результати. Дана форма дозволяє простежити шлях від валового прибутку до 

чистого прибутку (збитку). Це ключовий документ для аналізу короткострокової 

фінансової ефективності підприємства. 

• Баланс (форма №1) відображає накопичений фінансовий результат. У 

ньому фіксується сума нерозподіленого прибутку або непокритого збитку, що є 
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важливим показником для оцінки довгострокової фінансової стійкості та стратегії 

розподілу прибутку. 

• Звіт про власний капітал (форма №4) деталізує зміни у власному 

капіталу підприємства за звітний період, включаючи чистий прибуток (збиток). 

• Примітки до фінансової звітності (форма №5) містять детальну 

інформацію та надають роз’яснення щодо фінансових результатів. У них може 

міститися інформація щодо вартості продукції на момент первісного визнання, 

витрати на її виробництво , а також прибуток (збиток) від реалізації, що дозволяє 

точніше оцінити специфічні особливості діяльності підприємства. 

• Податкова декларація з податку на прибуток містить розрахунок 

податку на прибуток і, відповідно, фінансовий результат, який використовується 

як база для оподаткування. Подання даного звіту також має особливості – звіт не 

подається підприємствами, які працюють на спрощеній системі оподаткування 

(платниками єдиного податку). 

Визначено, що фінансовий результат не тільки характеризує поточну 

ефективність підприємства, але й визначає його здатність до адаптації, 

інноваційного розвитку та збереження стійкості на ринку. 

Отже, фінансові результати є багатогранним показником. Вони не лише 

відображають фінансовий стан, а й слугують індикатором ефективності 

управління, конкурентоспроможності на ринку, тощо. Фінансовому менеджменту 

вони допомагають визначити перспективи подальшого розвитку та зростання. 

Комплексний аналіз фінансових результатів дозволяє не лише оцінити 

ефективність діяльності, але й спрогнозувати майбутні тенденції, виявити сильні та 

слабкі сторони бізнес-моделей.  
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1.2 Класифікація, порядок визнання, оцінка доходів і витрат як 

складових фінансового результату 

 

Управління доходами та витратами є ключовим елементом фінансового 

менеджменту на підприємстві, оскільки саме ці показники формують фінансовий 

результат, який є інтегральним індикатором ефективності його діяльності. 

Підприємству важливо мати чітку систему класифікації, яка дозволить ефективно 

управляти фінансовими ресурсами. Вивчення детальних та науково обґрунтованих 

класифікацій фінансових категорій, зокрема доходів і витрат, в залежності від 

цілей, є важливою для ефективного управління ними. Класифікаційними ознаками 

доходів та витрат мають бути ті характеристики, які чітко виділяють джерела їх 

утворення, фактори впливу, спосіб визнання і регулярність їх виникнення. 

Доходи підприємства можна класифікувати залежно від різних аспектів його 

діяльності відповідно. Основні види доходів підприємства в НП(С)БО 15 «Дохід» 

згруповано за двома ключовими категоріями: доходи від операційної діяльності та 

доходи від інших видів діяльності (рис. 1.1).  

До операційних доходів належить виручка від реалізації, яка включає 

загальну суму доходів, отриманих підприємством від продажу свої товарів, 

виконаних робіт або наданих послуг, які є основною діяльністю підприємства. 

Важливий аспект який виділяється в нормативному документі є чистий дохід від 

реалізації продукції. Ця категорія відображає доходи після врахування з доходу від 

реалізації продукції, товарів, робіт, послуг всіх наданих знижок, повернень раніше 

реалізованих товарів та податків. Далі, підприємства також враховують інші 

операційні доходи. Це доходи, які отримуються в результаті діяльності 

підприємства, крім реалізації продукції , але все ж таки вони впливають на його 

фінансовий результат. Прикладом інших операційних доходів можуть бути: доходи 

від операційної оренди активів, дохід від операційних курсових різниць, дохід від 

роялті, відсотків, тощо. 

У доходах від інших видів діяльності виокремлюють фінансові доходи, які 

виникають внаслідок фінансових операцій. Це може включати відсотки, отримані 



18 

за банківськими депозитами, або дивіденди від цінних паперів. Мають місце й інші 

доходи, які не підпадають від вище зазначені категорії. Це можуть бути доходи 

отримані внаслідок непередбачуваних обставин, таких як продаж активів, що не 

використовуються, або ж отримання страхових виплат. 

 

Рисунок 1.1 – Класифікаційні групи доходів за видами діяльності відповідно 

НП(С)БО 15 «Дохід» 

Джерело: згруповано за інформацією [17] 

 

Крім нормативно закріпленої, в НП(С)БО 15, класифікації доходів у наукових 

колах існує низка інших підходів до поділу видів доходів. Ці підходи є ширшими і 

дають змогу глибше осягнути сутність та структуру доходів та обрати необхідний 

розріз в залежності від потреб. Узагальнену класифікацію доходів представлено в 

табл. 1.3. 

Такі розширені підходи до класифікації доходів є важливими для детального 

фінансового аналізу та оцінки ефективності підприємства. Науковці відзначають, 

що диференціація доходів за різними ознаками дозволяє: 

• глибше аналізувати вплив різних видів доходів на фінансові результати; 

• покращити управління грошовими потоками; 

• розробляти більш точні прогнози та плани розвитку підприємства. 

Важливим аспектом є визнання доходу. Національні стандарти 

підкреслюють важливість того, щоб оцінка доходу могла бути достовірно 

визначена [12]. 

Доходи 
підприємства

Доходи від операційної 
діяльності

Дохід (виручка) від реарізації 
продукції (основна діяльність)

Чистий дохід від реалізації продукції

Інші операційні доходи

Доходи від інших видів 
діяльності

Фінансові доходи

Інші доходи
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 Таблиця 1.3 – Класифікація видів доходів в розрізі напрямків їх використання 

№ 

з/п 
Види доходів Характеристика виду 

Для обліку 

1 

За видом 

діяльності 

Операційні • доходи від основної діяльності підприємства 

(виручка від продажу продукції, надання послуг). 

Від інших видів 

діяльності 
• доходи від діяльності, яка не є основною для 

підприємства. 

2 

За віднесенням 

до звітних 

періодів 

Минулих періодів • доходи, які мали місце в минулих періодах. 

Поточні • доходи, які виникають у поточному звітному 

періоді. 

Майбутніх 

періодів 
• доходи, які підприємство планує отримати в 

наступних періодах. 

3 

За напрямками 

використання 

активів 

Відсотки • доходи, що отримуються від фінансових 

активів, таких як депозити чи кредитні угоди. 

Дивіденди • доходи, що виникають у результаті володіння 

акціями інших компаній.  

Роялті • доходи отримувані за використання 

інтелектуальної власності. 

Для прогнозування і планування 

4 
За можливістю 

планування 

Планові • очікувані, на основі прогнозів та бюджетів 

Позапланові • неочікувані доходи, надзвичайні прибутки. 

5 

За можливістю 

передбачення 

Звичайні доходи • очікувані та постійні доходи. 

Надзвичайні 

доходи 
• рідкісні та непередбачувані події. 

Для прийняття управлінських рішень 

6 

За впливом 

управлінських 

рішень 

Релевантні • ті, на які компанія може впливати. 

Нерелевантні • на які підприємство не має впливу. 

7 

За можливістю 

вибору 

Альтернативні • можуть змінюватись в залежності від вибору 

управлінців. 

Імперативні • неможливо змінити. 

8 
За ступенем 

регулювання 

Контрольовані • піддаються регулюванню підприємством. 

Неконтрольовані • залежать від зовнішніх факторів. 

Для контролю 

9 

За центрами 

відповідальності 

За центрами 

прибутку 
• відповідають за досягнення прибутку. 

За центрами 

доходу 
• відповідають за генерування доходів. 

Джерело: складено автором за даними [11-13,17] 

Основні умови визнання доходу від реалізації продукції або інших активів 

базуються на кількох важливих критеріях: 

• передача ризиків і вигід покупцеві: дохід визнається лише після того, як 

підприємство передає покупцеві всі ризики та вигоди, пов’язані з правом власності 

на продукцію чи активи. Це включає відповідальність за пошкодження, знецінення 
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або інші ризики, які переходять до покупця; 

• припинення управління та контролю: підприємство повинно припинити 

будь-який контроль або управління над проданими товарами або активами. Це 

вказує на те, що після передачі власності, підприємство більше не бере участі у 

процесах, пов’язаних із цими товарами; 

• достовірна оцінка доходу: сума доходу від продажу повинна бути точно 

визначена. Це важливо для забезпечення того, що у звітності відображена реальна 

вартість угоди; 

• очікуване збільшення економічних вигід: підприємство повинно бути 

впевненим, що внаслідок операції отримає економічні вигоди. Також підприємство 

повинно мати можливість достовірно оцінити витрати, пов’язані з цією операцією. 

Окремо слід звернути увагу на випадки обміну подібною продукцією або 

активами. Якщо здійснюється обмін активами, які мають однакову справедливу 

вартість та призначення, такий обмін не вважається операцією, що збільшує дохід. 

Це пов’язано із тим, що обмін не призводить до змін у власному капіталу 

підприємства. Іншими словами, підприємство не отримує економічних вигід або 

додаткового прибутку від такої операції. Оскільки операція здійснюється обміном 

одного активу на інший з рівною вартістю. 

За національним законодавством не підлягають визнанню як доходи ряд 

надходжень, а саме: податки та обов’язкові платежі (ПДВ, акцизи, тощо); договори 

комісії (надходження за агентськими договорами та аналогічними угодами); 

попередні платежі (суми попередньої оплати товарів, послуг); аванси (суми авансів 

за товари, послуги); завдатки (завдатки, які використовуються під заставу або для 

погашення позики); надходження для інших осіб (суми, що належіть третім 

особам); цінні папери (надходження від первинного розміщення цінних паперів); 

балансова вартість валюти (суми, що становлять балансову вартість валюти. 

Основними міжнародними стандартами, які визначають порядок визнання 

доходів є МСФЗ (IFRS) 15 «Дохід від договорів з клієнтами». МСФЗ 15 передбачає 

ключові етапи для визнання доходу, які описані на рис. 1.2. 
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Рисунок 1.2 – Етапи для визнання доходу за МСФЗ 15 «Дохід від договорів з 

клієнтами» 

Джерело: згруповано за інформацією [18]  

 

Як і доходи так і витрати підприємств є доволі різнобічними, адже 

забезпечують використання ним усіх факторів господарської діяльності. Для 

проведення аналізу витрат підприємства важливо правильно класифікувати 

витрати за різними ознаками. Необхідно розуміти, які види витрат існують. Тому 

для цілісної картини складових фінансового результату слід також розглянути різні 

види витрат. 

Відповідно до чинного законодавства, підприємства збирають та 

Ідентифікація 
договору

• юридична угода, яка створює права і зобов'язання між 
сторонами. Договір має бути взаємозв'язаний, містити 
зобов'язання до виконання і можливість обміну 
економічними вигодами.

Ідентифікація 
зобов'язань щодо 

виконання

• зобов'язання визначаються як угода передати товари або 
послуги клієнту. Кожен із таких обов'язків оцінюється 
індивідуально, що дозволяє підприємству коректно 
розподіляти доходи.

Визначення ціни 
операції

• ціна операції визначає винагороду за товари або послуги, 
які надаються клієнту. При цьому враховуються всі 
бонуси, знижки, що можуть впливати на кінцеву вартість.

Розподіл ціни операції 
між зобов'язаннями 

щодо виконання

• після визначення зобов'язань щодо виконання, вартість 
операції розподіляється між ними пропорційно.

Визнання доходу

• дохід визнається, коли підприємство виконує 
зобов'язання перед клієнтом за договором, тобто передає 
товар або надає послугу.
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класифікують інформацію про витрати за різними напрямками з метою їх 

ефективного управління. Для цього необхідно впровадити спеціальну систему 

управлінського обліку. Спосіб класифікації витрат на кожному окремому 

підприємстві визначається специфікою організації його виробничого процесу. В 

табл. 1.4 представлено розгорнуту класифікацію витрат та їх суттєві 

характеристики. 

У національному законодавстві витрати детально описано у НП(С)БО 16 

«Витрати». Відповідно до нього витрати за економічним змістом класифіковані за 

наступними критеріями. 

1. Собівартість реалізованої продукції (товарів, робіт, послуг) – включає: 

• прямі матеріальні витрати (вартість сировини, основних і допоміжних 

матеріалів); 

• прямі витрати на оплату праці (заробітна плата робітників, 

безпосередньо зайнятих у виробництві); 

• інші прямі витрати – всі інші виробничі витрати, які можуть бути 

безпосередньо віднесені до конкретного об’єкта витрат ( відрахування на соціальні 

заходи, плата за оренду); 

• змінні та постійні розподілені загальновиробничі витрати (на 

управління, обслуговування виробничого процесу). 

2. Операційні витрати: витрати, які пов’язані із основною діяльністю 

підприємства, такі як заробітна плата, витрати на матеріали, тощо. Деякі із витрат 

які пов’язані із операційною діяльністю не включаються до собівартості 

реалізованих товарів, послуг, поділяються на адміністративні витрати, витрати на 

збут та інші операційні витрати. 

3. Фінансові витрати: витрати на проценти, пов’язані з залученням 

фінансування (процентні платежі за кредитами, витрати на випуск облігацій). 

4. Інші витрати: витрати, які не можуть бути безпосередньо віднесені до 

конкретного об’єкта витрат [19]. 
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Таблиця 1.4 – Класифікація витрат підприємства та їх характеристика 

№ 

з/п 
Види доходів Характеристика виду 

1 

За способом 

перенесення 

вартості на 

продукцію 

Прямі • витрати, які безпосередньо пов’язані з 

виготовленням продукції (сировина). 

Непрямі • витрати, які не можна прямо віднести до 

конкретного виробу, але вони підтримують 

виробничий процес (загальні витрати). 

2 За складом 

Прості 

(одноелементні) 

• витрати, зо складаються з одного елемента 

(матеріали, заробітна плата). 

Комплексні • витрати, що включають кілька елементів 

(витрати на утримання обладнання). 

3 

За 

відношенням 

до звітного 

періоду 

Витрати поточного 

періоду 

• витрати, що стосуються поточного звітного 

періоду. 

Витрати 

майбутнього 

періоду 

• витрати, які будуть враховані у майбутньому 

(авансові платежі). 

4 

За 

економічним 

змістом 

(елементи 

витрат) 

Матеріальні 

витрати 

• витрати на сировину, матеріали та інструменти 

для виробництва. 

Витрати на оплату 

праці 

• витрати на заробітну плату працівників 

підприємства. 

Відрахування на 

соціальні заходи 

• соціальні внески, витрати, які підтримують 

соціальну відповідальність бізнесу (страхові 

платежі, донати, ініціативні заходи). 

Амортизація • витрати на поступове списання вартості 

основних засобів через їх використання. 

Інші витрати • витрати, що не підпадають під інші категорії. 

5 

За цільовим 

призначенням 

(статті 

калькуляції) 

Прямі виробничі 

витрати 

• витрати, що входять до собівартості продукції. 

Загальновиробничі • накладні витрати, що підтримують виробничий 

процес. 

Адміністративні • витрати на управління підприємством. 

Витрати на збут • витрати на просування та продаж продукції. 

6 
За включенням 

до кошторису 

Планові • витрати, які заплановані за кошторисом, бізнес 

планом підприємства. 

Позапланові • непередбачувані витрати, що виникають поза 

планом. 

 Джерело: згруповано за інформацією [19, 20] 

Така деталізація дозволяє детальніше аналізувати витрати та управляти ними 

для підвищення ефективності підприємства. 

Критерії визнання витрат включають певні ключові моменти: 
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• операція має призводити до зменшення активів або збільшення зобов’язань 

підприємства, що в результаті спричиняє зменшення власного капіталу; 

• вартість витрат повинна бути об’єктивно виміряна та достовірно оцінена. 

Також за національними стандартами важливим є правильне визначення 

моменту визнання витрат. Згідно з яким, витрати повинні бути визнанні у тому 

періоді, коли вони виникають та їх можна об’єктивно виміряти. Визнання витрат у 

тому періоді, коли вони виникають та можуть бути об’єктивно виміряні, є основою 

для відображення реального фінансового стану підприємства. Цей підхід дозволяє 

дотримуватись принципу нарахування та відповідності доходів та витрат, що є 

одним із ключових принципів фінансового обліку. 

Принцип нарахування означає, що доходи та витрати в обліку відображені 

тоді, коли вони фактично зароблені або понесені, а не тоді, коли здійснено 

фактичну оплату або отримано грошові кошти. Принцип відповідності забезпечує, 

щоб витрати, понесені для отриманні певного доходу, були відображені у тому ж 

звітному періоді, що і відповідний дохід. Це допомагає правильно визначити 

фінансовий результат діяльності підприємства за певний період. 

Витрати відображаються у фінансовій звітності за той період, коли 

відбувається визнання доходу, з яким ці витрати безпосередньо пов’язані. Таке 

відображення відповідає принципу відповідності витрат і доходів. У разі, якщо 

неможливо прямо пов’язати витрати з доходами певного періоду, вони визнаються 

у складі витрат того періоду, коли фактично виникли. 

Якщо актив приносить економічні вигоди протягом кількох звітних періодів, 

витрати, пов’язані з його використанням, розподіляються систематично між 

відповідними періодами. Це може бути здійснено через механізм амортизації або 

інші варіанти розподілу витрат на активи, що забезпечують підприємству дохід у 

довгостроковій перспективі. Таким чином, витрати в обліковій системі мають 

визнаватися з урахуванням їх ролі у створені доходу, а також періодичності 

використання ресурсів, що їх породжують. 

Такий підхід до визнання витрат дозволяє уникнути викривлень у фінансовій 

звітності, зокрема у випадках, коли витрати понесені в одному періоді, а дохід від 
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відповідних операцій отримується в іншому. Це важливо для забезпечення 

достовірної та прозорої інформації про фінансове становище та результати 

діяльності підприємства. 

Проведене вивчення демонструє, що витрати до доходи є ключовими 

елементами у формуванні фінансових результатів підприємства. Їх правильна 

класифікація, оцінка та визнання в системі бухгалтерського обліку є основою для 

отриманні точних та достовірних даних у фінансовій звітності. З точки зору 

управлінського обліку – вони допомагають ефективно планувати діяльність та 

приймати обґрунтовані управлінські рішення.  

Важливим аспектом є дотримання принципу відповідності витрат доходам, 

що дозволяє адекватно відображати економічну суть операцій та реальний стан 

підприємства. Класифікація витрат та доходів за обліково-аналітичними 

критеріями дає можливість більш чітко їх структурувати, оцінити їх вплив на 

фінансовий результат та прийняти відповідні управлінські рішення.  

Витрати є головним чинником формування вартості створюваних 

підприємством товарів або послуг. Доходи є іншим ключовим елементом 

формування фінансового результату. Вони відображають збільшення економічних 

вигод в результаті операційної або іншої діяльності підприємства. Доходи та 

витрати визначають величину фінансового результату через їх порівняння за 

різними видами діяльності. 

Отже, правильне відображення доходів і витрат у системі бухгалтерського 

обліку забезпечує основу для формування фінансових результатів, дозволяє 

глибше зрозуміти фінансовий стан підприємства, приймати зважені рішення та 

підвищувати ефективність діяльності в умовах ринкової нестабільності. 
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РОЗДІЛ 2 

ПОБУДОВА СИСТЕМИ ОБЛІКУ ФІНАНСОВИХ РЕЗУЛЬТАТІВ: 

ПРАКТИЧНИЙ АСПЕКТ 

 

2.1 Облік доходів, витрат, фінансових результатів від здійснення 

операційної діяльності 

 

Для узагальнення інформації про доходи підприємства від різних видів 

діяльності – операційної, інвестиційної, фінансової, а також надзвичайних подій – 

використовують рахунки 7 класу, які мають назву «Доходи і результати 

діяльності». Ці рахунки відображають повну суму доходів разом з непрямими 

податками та обов’язковими платежами, що входять до продажної ціни, і 

допомагають структурувати фінансову інформацію. 

Важливим є те, що методики обліку доходів можуть бути визначені 

відповідно до стандартів, які компанія обирає для формування фінансової звітності. 

В Україні підприємства можуть застосовувати Міжнародні стандарти фінансової 

звітності (МСФЗ) як основі для національних стандартів обліку. Це забезпечує 

можливість міжнародної порівнянності та підвищує прозорість фінансової 

інформації. 

Доходи, що стосуються основної діяльності підприємства, включають: 

• доходи від реалізації готової продукції; 

• доходи від реалізації товарів; 

• доходи від реалізації робіт, послуг. 

Продаж цих активів обліковується на рахунку 70 «Доходи від реалізації». Цей 

рахунок забезпечує детальне відображення доходів від основної діяльності. Для 

кожного об’єкта продажу облік ведеться окремо за групами, що дозволяє вести 

аналітичний контроль завдяки відкриттю окремих субрахунків. 

Для обліку доходів від іншої операційної діяльності підприємства 

використовують 71 рахунок – «Інший операційний дохід». Цей рахунок охоплює 

доходи, які не є результатом основної діяльності, проте виникають в процесі 
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звичайних операцій підприємства. Для зручності обліку рахунок 71 деталізується 

за допомогою аналітичних рахунків, що дає змогу розділяти види доходів за їх 

походженням та напрямком. Це дозволяє отримувати докладну інформацію про 

інші операційні доходи. 

Основні субрахунки 7 класу призначені для обліку доходів від операційної 

діяльності згруповано на рис. 2.1. 

 

Рисунок 2.1 – Субрахунки обліку доходів від операційної діяльності 

Джерело: згруповано за інформацією [21] 

На рахунках 70 та 71 за кредитом відображаються відповідно надходження 

основних й інших операційних доходів. Тоді як за дебетом – суми непрямих 

податків (ПДВ, акциз тощо) та списання доходів на рахунок 79 «Фінансові 

результати» під час закриття. 

Основні бухгалтерські документи, які використовуються для фіксації доходів 

від реалізації включають: 

701 "Доходи від реалізації 
готової продукції"

702 "Доходи від реалізації 
товарів"

703 "Доходи від реалізації робіт 
і послуг"

704 "Вирахування з доходу"

70 "Доходи 
від 

реалізації"

710 "Дохід від первісного 
визнання та від зміни вартості 
активів, які обліковуються за 
справедливою вартістю"

711 "Дохід від купівлі-продажу 
іноземної валюти"

712 "Дохід від реалізації інших 
оборотних активів"

713 "Дохід від операційної оренди 
активів"

714 "Дохід від операційної 
курсової різниці"

715 "Одержані штрафи, пені, 
неустойкуи"

716 "Відшкодування раніше 
списаних активів"

717 "Дохід від списання 
кредиторської заборгованості"

718 "Дохід від безоплатно 
одержаних оборотних активів"

719 "Інші доходи від операційної 
діяльності"

71 "Інший 
операційний 

дохід"
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• Прибутковий касовий ордер (ПКО) – для фіксації грошових надходжень 

через касу. 

• Виписка банку – для обліку платежів, що надходять на банківський 

рахунок. 

• Рахунок фактура – для документування операцій з покупцем. 

• Товарно-транспортна накладна – для оформлення доставки товарів. 

• Накладна вимога на відпуск матеріалів – використовується для 

внутрішнього переміщення матеріалів. 

• Накладна – для передачі товарів покупцю. 

• Акт приймання виконаних (наданих послуг) – підтверджує завершення та 

приймання робіт чи послуг. 

Ці документи забезпечують повноту обліку доходів і є основою для 

відображення інформації про реалізацію в фінансовій звітності підприємства. 

На рахунках 7 класу упродовж звітного періоду кредитується загальна сума 

доходів. По дебету відображаються суми податків та зборів, а також чистий дохід, 

який періодично списується на рахунок 79 «Фінансові результати». 

Аналітичний облік доходів від реалізації ведеться за визначеними 

підприємством критеріями, такими як види продукції, регіони збуту тощо. 

Первинна документація (довідки, розрахунки) формується бухгалтерією для 

відображення даних щодо реалізації. Згідно з національними стандартами, 

бухгалтерський облік зобов’язаний забезпечувати можливість отримання 

інформації про доходи за кожним видом діяльності. 

Для систематизації витрат підприємства, що виникають у процесі 

операційної, інвестиційної, фінансової та іншої діяльності, застосовуються рахунки 

9 класу «Витрати діяльності». Дебет рахунків цього класу фіксує суми витрат 

накопичуючи їх. А наприкінці періоду сума витрат списується на рахунок 79 

«Фінансові результати». 

Саме для обліку витрат використовуються різні рахунки. Так, за дебетом 

рахунку 23 «Виробництво» накопичуються всі витрати, що пов’язані з 

виробництвом: заробітна плата основних співробітників, амортизація яка є 
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виробничою, загальновиробничі витрати, які включаються в собівартість 

виробленої продукції та незавершеного виробництва. Кредит рахунку відображає 

суму випущеної готової продукції. Призначення рахунку 23 полягає в узагальненні 

інформації про витрати на виробництво продукції, робіт, послуг, які складають 

виробничу собівартість виробленої продукції [22]. 

Аналітичний облік загальновиробничих витрат може бути деталізований за 

місцями виникнення витрат і центрами відповідальності та організований за 

окремими статтями, серед яких: 

• витрати на забезпечення управління виробничими процесами (заробітна 

плата персоналу, який здійснює управління цехами, дільницями тощо); 

• відрахування на соціальне страхування та медичні програми для 

персоналу, залученого до управління виробництвом; 

• витрати пов’язані із службовими відрядженнями працівників цехів і 

дільниць; 

• амортизація основних засобів, нематеріальних активів і необоротних 

матеріальних ресурсів, які використовуються для загальновиробничих потреб; 

• витрати на експлуатацію, технічне обслуговування, ремонт, страхування та 

оренду обладнання та інших активів, які мають загальновиробниче призначення; 

• витрати на вдосконалення технологій і виробничого процесу, зокрема 

оплату праці та соціальні відрахування для працівників, зайнятих підвищенням 

якості продукції, поліпшенням її характеристик, надійності та довговічності. До 

цієї категорії також належать витрати на використані матеріали, комплектуючі 

вироби, напівфабрикати, а також оплата послуг сторонніх організацій; 

• витрати на забезпечення опалення, освітлення, водопостачання, 

водовідведення, вивіз сміття та інше утримання виробничих приміщень; 

• витрати на обслуговування виробничого процесу включають оплату праці 

загальновиробничого персоналу, соціальні відрахування, медичне страхування 

робітників та адміністративного апарату, витрати на технологічний контроль 

виробничих процесів і якості продукції. 

• витрати, пов’язані з охороною праці, технікою безпеки та захистом 
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довкілля. 

Рахунок 90 «Собівартість реалізації» призначено для узагальнення даних про 

всю собівартість реалізованої продукції, товарів, виконаних робіт та наданих 

послуг. Адміністративні витрати, витрати на збут та інші операційні витрати не 

включаються до складу виробничої собівартості готової та реалізованої продукції. 

А тому інформація про такі витрати узагальнюється на таких рахунках: 

• 92 «Адміністративні витрати»; 

• 93 «Витрати на збут»; 

• 94 «Інші витрати операційної діяльності». 

Для списання собівартості реалізованої продукції на фінансові результати 

здійснюється наступне проведення: 

• Дт 79 – Кт 90. 

Рахунок 91 «Загальновиробничі витрати» призначений для обліку 

загальновиробничих витрат та витрат на утримання й експлуатацію обладнання. 

Даний вид витрат несуть підприємства лише виробничої сфери, а не підприємства 

торгівлі. Витрати цього рахунку накопичуються за дебетом і відображаються у 

кореспонденції з рахунками: 13 «Знос (амортизація) необоротних активів», 20 

«Виробничі запаси», 22 «Малоцінні та швидкозношувані предмети», 37 

«Розрахунки з різними дебіторами», 63 «Розрахунки з постачальниками та 

підрядниками», 65 «Розрахунки за страхування, 66» Розрахунки за виплатами 

працівникам та іншими, залежно від виду витрат. 

Під обліку загальновиробничих витрат їх поділяють на постійні та змінні. 

Відповідно НП(С)БО 16 «Витрати» підприємства мають право самостійно 

визначати перелік та склад цих витрат. Постійні загальновиробничі витрати, як-от 

витрати на обслуговування та управління виробництвом, залишаються незмінними 

при зміні обсягу виробництва. Вони розподіляються на об’єкти витрат на основі 

відповідної бази при нормальному обсягу діяльності. Тоді як нерозподілені витрати 

включаються в собівартість реалізованої продукції у періоді їх виникнення. Після 

розподілу ці витрати списуються на виробництво на рахунки 23 «Виробництво» 

або 90 «Собівартість виробництва як показано на рис. 2.2 [19]. 
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Рисунок 2.2 – Схема розподілу загальновиробничих витрат 

Джерело: побудовано за інформацією [23] 

 

Одними із витрат які не включаються до виробничої собівартості продукції є 

адміністративні витрати, які знаходять своє відображення на 92 рахунку. 

«Адміністративні витрати» облікують загальногосподарські витрати, які пов’язані 

з управлінням і обслуговуванням підприємства. Витрати цього рахунку 

накопичуються за дебетом, а їхнє закриття на фінансовий результат здійснюється 

через кредит рахунку 79. 

До загальногосподарських витрат належать витрати, пов’язані з 

управлінською діяльністю підприємства. Цей перелік включає наступні витрати: 

витрати на оплату праці адміністративно-управлінського персоналу, витрати на 

службові відрядження, обслуговування та утримання основних засобів і 

матеріальних необоротних активів загальногосподарського призначення 

адміністративного персоналу (орендна плата, амортизаційні відрахування, ремонт, 

комунальні послуги). Також сюди включають витрати на послуги охорони, 

юридичний та аудиторський супровід, транспортні послуги, а також канцелярські 

витрати, поштові послуги тощо. 

Рахунок 93 «Витрати на збут» також акумулює на собі витрати, які не 

ЗАГАЛЬНОВИРОБНИЧІ ВИТРАТИ (рахунок 91)

Змінні

(субрахунок 911)

Виробнича собівартіть 
(Дт 23 "Виробництво")

Постійні 
(субрахунок 912)

Розподілені Нерозподілені

Собівартість реалізації                      
(Дт 90 "Собівартість реалізації")
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включаються до виробничої собівартості продукції за умови реалізації продукції, 

робіт або послуг. Загалом на рахунку обліковуються витрати, що виникають у 

процесі збуту продукції, товарів, робіт і послуг. Зокрема ці витрати пов’язані із 

пакуванням матеріалів, транспортуванням, рекламою, оплатою праці менеджерам 

та інших витрат, що використовуються для збуту. За дебетом цього рахунку 

відображаються суми визнаних витрат на збут. Кредит рахунку списує їх на 

фінансові результати 79 рахунку. 

Третім активним рахунком який фіксує витрати котрі не включаються до 

собівартості є рахунок 94 «Інші витрати операційної діяльності. Цей рахунок 

охоплює витрати, які не враховуються на інших витратних рахунках операційної 

діяльності (90, 91, 92 та 93). До таких витрат відносять: витрати від первісного 

визнання та від змін вартості активів; витрати на дослідження та розробки; витрати 

на курсові різниці операційної діяльності; визнані штрафи, пені, неустойки; тощо. 

Аналогічно й у 94 рахунку – за дебетом накопичуються інші витрати операційної 

діяльності, а за кредитом їх списують на фінансові результати 79 рахунку. 

Важливою ділянкою обліку є облік витрат на оплату праці. Дана ділянка 

обліку потребує точності та оперативності в роботі з даними по розрахункам із 

працівниками. Синтетичний облік виплат ведеться на рахунку 66 «Розрахунки з 

виплатами працівникам», який містить інформацію про нараховану заробітну 

плату, премії та інші виплати. 

Також існує й інший, менш поширений, рахунок для відображення витрат. 

Який підприємства можуть відкривати для використання за власним бажанням. 

Досить часто ці рахунки використовуються додатково до рахунків 9 класу на 

підприємствах, які ведуть управлінський облік. Це рахунки 8 класу «Витрати за 

елементами». Рахунки 8 класу включають в себе всі види витрат, які пов’язані з 

виробництвом продукції, або наданням послуг. А саме це рахунки: матеріальні 

витрати (рахунок 80); витрати на оплату праці (рахунок 81); відрахування на 

соціальні заходи (рахунок 82); амортизація (рахунок 83); інші операційні витрати 

(рахунок 84). 

Аналітичний облік адміністративних витрат та витрат на збут здійснюється 
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як за статтями витрат, так і за економічними елементами. Адміністративні витрати 

включають витрати, пов’язані із загальним управлінням та обслуговуванням 

виробництва на рівні підприємства, а саме: загальні та корпоративні витрати, такі 

як витрати на проведення зборів, представницькі витрати; витрати на службові 

відрядження та утримання адміністративного персоналу; витрати на експлуатацію 

основних засобів адміністративного призначення, зокрема оренда, амортизація, 

ремонт, комунальні платежі, охорона; витрати на зв’язок, включаючи поштові та 

телефонні послуги; амортизація нематеріальних активів загальногосподарського 

призначення; канцелярія; витрати на вирішення спорів у судових органах; 

обов’язкові платежі, податки та збори, передбачені законодавством, за винятком 

тих, що включаються у виробничу собівартість; витрати на банківські послуги, 

зокрема розрахунково-касове обслуговування, та інші адміністративні витрати. 

Витрати на збут охоплюють витрати, пов’язані з реалізацією та просуванням 

продукції, товарів, робіт чи послуг, зокрема: 

• використання матеріалів для пакування готової продукції на складах; 

•  ремонт тари; 

• оплату праці та комісійні винагороди продавцям, торговим агентам і 

працівникам, що забезпечують збут; 

• витрати на рекламу і маркетингові дослідження; 

• відрядження працівників зайнятих збутом; 

• утримання основних засобів і необоротних активів, пов’язаних зі збутом 

(оренда, страхування, амортизація, ремонт); 

• транспортування, логістика і страхування готової продукції; 

• транспортно-експедиційні послуги; 

• витрати на гарантійне обслуговування та інші витрати, що стосуються 

процесу збуту. 

Організація аналітичного обліку доходів від реалізації повинна враховувати 

види продукції, товарів, робіт, послуг, регіони збуту чи інші напрями, визначені 

підприємством. 

Поділ витрат за елементами в обліку, який відбувається в межах операційної 
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діяльності є важливим інструментом для управління нею. Він дає змогу 

деталізувати витрати за основними складовими, зокрема на матеріали, оплату 

праці, амортизацію, енергоресурси та інші необхідні ресурси, які 

використовуються в процесі створення продукції чи надання послуг. 

В обліку цей підхід дозволяє точно відобразити та структурувати операційні 

витрати, що, у свою чергу, спрощує процес контролю, аналізу та прогнозування. 

Завдяки цьому облік витрат за елементами дає змогу оцінити їхню частку у 

формуванні собівартості продукції чи послуг і вчасно виявляти елементи витрат, 

які можна оптимізувати для підвищення ефективності діяльності підприємства.  

Важливим моментом в обліку витрат виробництва є методи за якими вони 

можуть обліковуватись. В залежності від специфіки діяльності, підприємства 

можуть самостійно обирати методи обліку виробничих витрат. Вітчизняна 

практика виділяє декілька таких методів: 

- Позамовний метод використовується в умовах різноманітної діяльності 

підприємства, зокрема у дрібносерійних або індивідуальних виробництвах. При 

цьому витрати «збираються» за конкретними замовленнями, партіями або 

договорами, що дозволяє точно відстежувати собівартість кожного продукту. 

- Попередільний метод застосовується в масовому виробництві однорідної 

продукції. У цьому випадку середні затрати на одиницю продукції визначаються 

шляхом ділення загальної суми затрат на кількість виготовленої продукції. 

- Попроцесний метод використовується в галузях, де технологічні процеси 

поділяються на стадії. Прикладом може бути нафтогазова промисловість. Тут 

витрати узагальнюються в бухгалтерському обліку за конкретним процесом, після 

чого розподіляються на кількість продукції. 

- Нормативний метод базується на обліку витрат за встановленими 

нормативами, що дозволяє калькулювати собівартість продукції ще на стадії 

планування. Цей метод надає можливість вести точний аналітичний облік та 

контролювати відхилення фактичних затрат від нормативних [24]. 

Облік фінансових результатів операційної діяльності забезпечує комплексне 

відображення прибутків і збитків, що виникають у процесі господарської 
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діяльності підприємства. В системі обліку відображення фінансових результатів 

ведеться за видами діяльності на рахунку 79 «Фінансові результати», для яких 

відкриваються відповідні субрахунки. Існує три окремих субрахунки. 

Для обліку операційної діяльності призначено субрахунок 791 «Результати 

операційної діяльності». Його характеристику представлено на рис. 2.3. 

 

Рисунок 2.3 – Характеристика рахунку обліку фінансових результатів 791 

«Результати операційної діяльності» 

Джерело: побудовано автором на основі [15, 21] 

 

Субрахунок 791 відображає прибуток або збиток від основної діяльності 

підприємства. За кредитом цього субрахунку накопичуються доходи від реалізації 

продукції, товарів, робіт, послуг або іншої операційної діяльності. Дані види 

доходів, як вже було зазначено раніше, відображаються на рахунках: 70 «Доходи 

від реалізації» та 71 «Інший операційний дохід». Водночас, за дебетом субрахунку 

791 відображаються всі витрати, пов’язані з отриманням цих доходів. А саме, 

такими витратами є: собівартість реалізованої продукції (рахунок 90), 

адміністративні витрати (рахунок 92), витрати на збут ( рахунок 93) та інші 

операційні витрати (рахунок 94). 

Аналітичний облік з реалізації готової продукції (товарів, робіт, послуг) має 

на меті відобразити детальну інформацію процесу продажу, отримання доходів та 

Кредит рахунку

Сума доходів від реалізації 
товарів, робіт, послуг та від 
іншої операційної діяльності 
в порядку їх закриття.

Рахунки 70 та 71.

Дебет рахунку

Сума собівартості 
реалізованих товарів, робіт, 
послуг, адміністративних 
витрат, витрати на збут, 
інші операційні витрати в 
порядку закриття рахунків 
обліку.

Рахунки 90, 92, 93, 94.
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понесення витрат. Основні проведення включають рахунки для обліку доходів, 

собівартості продукції, а також розрахунки з покупцями, що дозволяє точно 

фіксувати отримані надходження та витрати, пов’язані з реалізацією. Типова 

кореспонденція рахунків, яка демонструє відображення в обліку процесу реалізації 

продукції наведено в табл. 2.1.  

Запевнюємось в тому, що на субрахунку 791 визначення фінансового 

результату від основної діяльності здійснюється шляхом порівняння кредитового 

обороту (суми всіх отриманих доходів від реалізації та інших операційних доходів) 

з дебетовим оборотом ( суми всіх операційних витрат). Їхнє сальдо переноситься 

на рахунок 44 «Нерозподілені прибутки (непокриті збитки)». Віднесення доходів і 

витрат на фінансові результати оформлюється розрахунками бухгалтерії. 

Облік фінансових результатів не регулюється окремими правилами, адже 

вони є похідними від правил обліку доходів та витрат. Однією з ключових проблем 

обліку фінансових результатів залишається забезпечення повноти та своєчасності 

відображення витрат і доходів у бухгалтерському обліку. Неповна та несвоєчасно 

відображена інформація про фінансові операції може призводити до спотворення 

реального фінансового стану підприємства, що ускладнює процес прийняття 

обґрунтованих управлінських рішень. Вчасне та повне відображення всіх 

господарських операцій, пов’язаних із доходами та витратами, є критично 

важливим для точності фінансової звітності та об’єктивної оцінки результатів 

діяльності. Це забезпечує коректне формування фінансових показників, необхідних 

для аналізу ефективності підприємства [25]. 

Операційна діяльність є основним джерелом доходів та визначальним 

чинником фінансової стабільності. Саме вона формує основну частину фінансових 

потоків, які дозволяють більш точно оцінити продуктивність і рентабельність 

підприємства. 
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Таблиця 2.1 – Кореспонденція рахунків з обліку реалізації готової продукції 

на умовах попередньої оплати 

№ 

з/п 
Зміст господарської операції Первинні документи 

Кореспонденція 

рахунків 

Дт Кт 

1 Надійшла попередня оплата від 

контрагента за реалізовану йому 

продукцію 

Бухгалтерська довідка 

(БД) 
311 681 

2 Відображено суми податкового 

зобов’язання з ПДВ в складі отриманої 

попередньої оплати 

Податкова накладна 643/ПДВ 641/ПДВ 

3 Відвантажено готову продукцію 

контрагенту 

Видаткова накладна 

(Додаток А) 
361 701 

4 Списано податкові зобов’язання з ПДВ у 

складі реалізованої готової продукції 
Податкова накладна 701 643/ПДВ 

5 Списано в кінці звітного періоду на 

фінансові результати операційної 

діяльності суму чистого доходу від 

реалізації меблів 

Бухгалтерська довідка 

(БД) 
701 791 

6 Списано доходи від операційної 

курсової різниці (інші операційні 

доходи) 

Бухгалтерська довідка 

(БД) 
714 791 

7 
Списано в кінці звітного періоду на фінансові результати: 

8 - собівартість реалізованих меблів 

Бухгалтерська довідка 

(БД) 

791 901 

9 - адміністративні витрати 791 92 

10 - витрати на збут 791 93 

11 - інші витрати операційної 

діяльності 
791 94 

12 Списано на фінансові результати суму 

нарахованого податку на прибуток 

Бухгалтерська довідка 

(БД) 
791 981 

13 Списано фінансовий результат від 

операційної діяльності 

Бухгалтерська довідка 

(БД) 
791 441 

Джерело: побудовано автором 

Облік операційної діяльності має не тільки відображати поточний стан 

фінансових результатів, але й бути інструментом управління ними. Точність і 

повнота обліку операційної діяльності є основою для стратегічного планування і 

довгострокової фінансової стабільності підприємства. Адже тільки за умов  

правильного відображення доходів і витрат можна оцінити реальну рентабельність 

основної діяльності. Саме операційні показники слугують ключовим індикатором 

ділової активності підприємства та формують його інвестиційну привабливість.  
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2.2 Особливості обліку доходів, витрат, результатів діяльності від 

здійснення фінансових та інвестиційних операцій 

 

До витрат фінансової діяльності відносять витрати, пов’язані з 

обслуговуванням боргових зобов’язань підприємства. Такі витрати включають 

відсотки за користування кредитами, витрати на обслуговування випущених 

облігацій, витрати пов’язані з фінансовою орендою, та інші витрати, пов’язані із 

залученням позикового капіталу. 

Для обліку таких витрат у Плані рахунків бухгалтерського обліку 

передбачено рахунок 95 «Фінансові витрати». Рахунок 95 має наступні субрахунки: 

- 951 «Відсотки за кредит» – використовується для обліку витрат на 

відсотки та інші процентні платежі за банківськими кредитами. Включає 

нарахування та сплату процентів за користування кредитами банків. 

- 952 «Інші фінансові витрати» –  охоплює облік витрат, пов’язаних із 

залученням позикового капіталу, не пов’язаних безпосередньо з банківськими 

кредитами. Сюди включаються витрати пов’язані з випуском, утриманням та 

обігом власних цінних паперів, нарахування процентів за кредитами, укладеними 

поза банківськими установами тощо. 

Операції відображаються в обліку так: 

• Дебет рахунку 95 відображає суми визнаних фінансових витрат з їх 

видами; 

• Кредит рахунку 95 – Дебет субрахунку 792: накопичені фінансові 

витрати списуються для визначення фінансового результату від фінансової 

діяльності підприємства. 

А також, рахунок 95 використовується для накопичення витрат, що 

включаються до вартості кваліфікованого активу, тобто такого, який потребує 

тривалого часу для підготовки до використання або продажу. Це відображено в 

НП(С)БО 31 «Фінансові витрати» [26]. 

Фінансові інвестиції підприємства орієнтовані на досягнення довгострокових 

перспектив. Витрати інвестиційної діяльності включають: витрати на капітальне 
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будівництво, придбання та виготовлення основних засобів і нематеріальних 

активів, а також витрати на придбання довгострокових і поточних фінансових 

інвестицій. Крім цього, вони включають витрати, пов’язані з продажем 

необоротних активів та фінансових інвестицій. 

Для обліку витрат на капітальні та фінансові інвестиції в обліковій системі 

призначено такі рахунки: 

- Рахунок 14 «Довгострокові фінансові інвестиції» – обліковує витрати, 

пов’язані з довгостроковими інвестиціями, які підприємство розраховує 

утримувати більше одного року. 

- Рахунок 15 «Капітальні інвестиції» – використовуються для обліку 

витрат на створення або придбання основних засобів та нематеріальних активів. 

- Рахунок 35 «Поточні фінансові інвестиції» – охоплює витрати на 

короткострокові інвестиції, які можуть бути швидко реалізовані або продані. 

Також для обліку витрат, що виникають від фінансових інвестицій, 

передбачено рахунок 96 «Витрати від участі в капіталі». На цьому рахунку ведеться 

облік: 

• Витрат від участі в капіталі – збитків, що виникають від інвестицій в 

асоційовані, дочірні чи спільні підприємства, які обліковуються методом участі в 

капіталу. Він демонструє факт отримання збитків від частки участі в інших 

підприємствах. 

• Витрат від реалізації необоротних активів і фінансових інвестицій – 

витрат, пов’язаних з продажем або списанням необоротних активів і 

довгострокових інвестицій. 

Метод участі в капіталі передбачає коригування балансової вартості 

фінансових інвестицій залежно від зміни частки інвестора у власному капіталі 

об’єкта інвестування. За цим методом балансова вартість фінансової інвестицій 

може збільшуватись або зменшуватись на основі частки інвестора у власному 

капіталі об’єкта інвестування [27]. 

Метод участі в капіталі застосовується для відображення взаємовідносин 

інвестора з об’єктом інвестування залежно від рівня його впливу. За умов суттєвого 
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впливу, що становить 20-50% частки у власному капіталі, підприємство 

класифікується як асоційоване. У випадку спільного контролю (50% частки) 

утворюється спільне підприємство. А контрольний вплив (понад 50%) створює 

дочірнє підприємство.  

Облік таких фінансових інвестицій ведеться на субрахунку 141 «Інвестиції 

пов’язаним сторонам за методом обліку участі в капіталі». На звітну дату інвестор 

здійснює коригування балансової вартості інвестицій відповідно до змін у 

структурі капіталу підприємства, яке є об’єктом інвестування. 

Для відображення накопичення фінансових витрат використовуються такі 

первинні документи, як видатковий касовий ордер, банківська виписка, а також 

довідки бухгалтерії. Списання фінансових витрат на рахунок фінансових 

результатів здійснюється на підставі довідки або розрахунку складеного 

бухгалтерією. 

Облік цих витрат є важливим для відстеження та аналізу ефективності 

інвестиційної діяльності, оскільки витрати на інвестиції можуть суттєво впливати 

на майбутній прибуток і стійкість підприємства. 

Рахунок 97 «Інші витрати» застосовується для обліку витрат, що виникають 

в процесі реалізації необоротних активів та фінансових інвестицій, а також інших 

витрат, які не відносяться безпосередньо до операційної та фінансової діяльностей. 

До таких витрат належать: витрати від неопераційних курсових різниць; уцінка 

необоротних активів та фінансових інвестицій; списання необоротних активів. 

Для обліку витрат, які відносяться до майбутніх звітних періодів, 

передбачено рахунок 39 «Витрати майбутніх періодів». Цей рахунок в свою чергу 

охоплює також окремі види витрат. По-перше, це роботи з підготовки до 

виробництва у сезонних галузях, тобто ті, які будуть необхідні для забезпечення 

роботи у наступний сезон. По-друге, це витрати, які виникають при освоєнні нових 

виробництв і агрегатів. По-третє, витрати для передоплати на періодичні видання 

та торгові патенти. І останнє – орендні платежі та сплачені аванси. 

Для обліку доходів від інвестиційної діяльності використовується рахунок 72 

«Дохід від участі в капіталі». 72 рахунок призначений для обліку доходів, які 
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підприємство отримує від своїх інвестицій в асоційовані, спільні або дочірні 

підприємства. Цей дохід формується завдяки застосуванню методу участі в 

капіталі, який дозволяє інвестору відображати свою частку у фінансових 

результатах підприємств, в які здійснені інвестиції. Тобто, якщо асоційоване 

підприємство отримує прибуток або несе збитки, частка такого результату 

відображається на рахунку 72 інвестуючого підприємства. 

Зміни, що позитивно впливають на власний капітал об’єкта фінансових 

інвестицій, інвестор визнає як доходи та відображає їх за кредитом рахунку 72 

«Дохід від участі в капіталі». Зворотні зміни, які призводять до зменшення 

фінансових інвестицій, відображаються як витрати на дебеті рахунку 96 «Витрати 

від участі в капіталі». 

Для інших доходів, які виникають у процесі фінансової діяльності 

підприємства, таких як отримані дивіденди, відсотки за наданими кредитами або 

інші фінансові доходи, використовується рахунок 73 «Інші фінансові доходи». Цей 

рахунок не охоплює доходи від участі в капіталу, але відображає всі інші фінансові 

надходження, які приносять додаткові грошові потоки, не пов’язані безпосередньо 

з основною діяльністю. 

Рахунок 74 «Інші доходи» охоплює доходи від діяльності, яка не є 

регулярною або основною для підприємства. До таких доходів можуть належати 

результати від продажу необоротних активів або отримання компенсацій, які не 

пов’язані з операційною чи фінансовою діяльністю, але впливають на загальний 

фінансовий результат компанії. 

Типові бухгалтерські проведення, що відображають облік фінансових та 

інших доходів підприємства наведено у вигляді кореспонденцій у табл. 2.2. У 

таблиці представлено основні записи, що деталізують операції з отримання та 

відображення доходів, які виникають у процесі фінансової та інвестиційної 

діяльності. 
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Таблиця 2.2 – Кореспонденція рахунків з обліку фінансових та інвестиційних 

операцій 

№ 

з/п 
Зміст господарської операції 

Кореспонденція рахунків 

Дт Кт 

Фінансові доходи 

1 Дивіденди отримані 30, 31, 37 731 

2 Відсотки отримані 31, 37 732 

3 Інші фінансові доходи 30, 31, 37 733 

4 Списання фінансових доходів на фінансовий 

результат 
73 792 

Інші доходи 

5 Отримано дохід від реалізації фінансових інвестицій 30, 31, 36, 37 741 

6 Отримано дохід від реалізації необоротних активів 30, 31, 36, 37 742 

7 Отримано дохід від реалізації майнових комплексів 30, 31, 36, 37 743 

8 Отримано дохід від неопераційних курсових різниць  30, 31 747 

9 Відображено дохід від безкоштовно отриманих ОЗ 

(сума нарахованої амортизації) 
424 745 

10 Отримано матеріали від демонтажу ОЗ (інші доходи 

від інвестиційної діяльності) 
20 746 

11 Списання доходу інвестиційної діяльності на 

фінансові результати від іншої діяльності  
74 793 

Джерело: побудовано автором 

 

Для документального забезпечення обліку таких видів діяльності 

застосовують первинні документи, зокрема форму ОЗ-1 для обліку основних 

засобів, накладні на підтвердження передачі чи отримання майна, а також 

розрахункові відомості й довідки бухгалтерії. 

Доходи від інвестиційної діяльності складаються з таких елементів, як 

прибуток від купівлі-продажу фінансових інструментів (акцій, облігацій) та 

необоротних активів, доходи від курсових різниць, що не належать до операційної 

діяльності, та доходи від отримання необоротних активів на безоплатній основі. 

Розглянуті рахунки систематизовано відповідно до фінансової та 

інвестиційної діяльності, що дозволяє розмежувати облік доходів і витрат за 

видами діяльності (рис. 2.4). 

Можна побачити, що для обліку інвестиційної діяльності використовуються 

рахунки 72 та 96. Окрім того, рахунки 74 та 97 переважно відображають доходи і 

витрати інвестиційної діяльності. Проте ці рахунки також включають результати 

фінансової діяльності підприємства. 
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Рисунок 2.4 – Поділ рахунків доходів та витрат та методика відображення 

операцій фінансової та інвестиційної діяльності у бухгалтерському обліку 

Джерело: побудовано автором на основі [21] 

 

Зокрема, до доходів фінансової діяльності, які відображаються на рахунку 74 

«Інші доходи», відносяться: 

• дохід від неопераційної курсової різниці за статтями фінансової діяльності; 

• дохід від отриманих безоплатно необоротних активів. 

До витрат фінансової діяльності, які обліковуються на рахунку 97 включено 

витрати від неопераційних курсових різниць, що виникають за монетарними 

статтями активів і зобов’язань. Виняток становлять субрахунки 970 «Витрати від 

зміни вартості фінансових інструментів» та 740 «Дохід від зміни вартості 

фінансових інструментів», які використовуються для відображення змін вартості 

фінансових інструментів. А також субрахунки 974 «Витрати від неопераційних 

курсових різниць» та 744 «Дохід від неопераційної курсової різниці», що 

враховують курсові різниці від фінансових операцій [28]. 

Після відображення доходів і витрат на відповідних рахунках, які 

використовуються для обліку фінансової та інвестиційної діяльності, слід звернути 

увагу на субрахунки, які відображають підсумкові результати від цих операцій. 

Такими субрахунками в обліку є 792 «Результат фінансових операцій» та 793 

Інвестиційна 
діяльність 

72 "Дохід від участі 
в капіталі" 

74 "Інші доходи"

96 "Витрати від участі 
в капіталі" 

97 "Інші витрати" 

Фінансова 
діяльність 

73 "Інші фінансові 
доходи"

95 "Фінансові 
витрати" 
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«Результат від іншої діяльності». Їх взаємодію з рахунками доходів та витрат 

представлено на рис. 2.5. 

 

Рисунок 2.5 – Схема обліку результатів фінансової та інвестиційної 

діяльності підприємства на субрахунках 

Джерело: побудовано автором на основі [29, 30] 

 

Субрахунок 792 «Результат фінансових операцій», відображає фінансовий 

результат від інвестиційної діяльності підприємства. За кредитом цього субрахунку 

накопичуються доходи від участі в капіталі (рахунок 72) та інші фінансові доходи 

(рахунок 73). Водночас, за дебетом відображаються всі витрати, пов’язані з 

фінансовою діяльністю, такі як проценти за кредитами, витрати від курсових 

різниць та інші фінансові витрати, які спочатку відображаються на рахунках 95 

«Фінансові витрати» та 96 «Витрати від участі в капіталі». 

Виділення цього субрахунку, у чинній системі обліку, свідчить про те, що 

фінансові результати від фінансових операцій відображаються не залежно від виду 

діяльності, в якій вони були отримані. На відмінну від інвестиційних операцій, які 

знаходять своє відображення і на 792 та 793 рахунках. 

На субрахунку 793 «Результат іншої діяльності» відображається фінансовий 

результат від усіх інших операцій, які не відносяться до операційної та фінансової 

793 "Результат від іншої дяльності"

Дебет рахунку

Відображає списання витрат

Рахунок 97

Кредит рахунку

Відображає списання сум рахунків обліку доходів від 
інвестиційної та іншої звичайної діяльності.

Рахунок 74

792 "Результат фінансових операцій"

Дебет рахунку

Списання фінансових витрат

Рахунки 95, 96

Кредит рахунку

Сума доходів від участі в капіталі й інших фінансових 
доходів.

Рахунки 72, 73.
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діяльності підприємства. Це можуть бути доходи та витрати від безоплатно 

отриманих активів, зміни вартості фінансових інструментів, реалізації фінансових 

інвестицій; відновлення (втрати) корисності активів. За кредитом цього субрахунку 

накопичуються доходи від інвестиційної та іншої діяльності. А за дебетом – 

списання відповідних витрати, які відображаються на рахунку 97 «Інші витрати». 

Слід зазначити, що на субрахунку 792 відображаються не тільки результати, 

які належать до фінансових, але й частково результати фінансових інвестицій, що 

належать до інвестиційної діяльності. На субрахунку 793 проводять закриття 

рахунків 74 та 97, зокрема частина операцій з інвестиційної діяльності також 

обліковується в межах цього субрахунку. 

Таким чином, така структура субрахунків 792 та 793 забезпечує 

відображення доходів і витрат, пов’язаних як з фінансовою, так і з інвестиційною 

діяльністю підприємства, що сприяє деталізації облікових записів за видами 

операцій відповідно вимог звітності. 

Облік результатів діяльності від здійснення фінансової та інвестиційної 

діяльності найкраще ілюструють операції, які пов'язані з фінансовими 

інвестиціями, що обліковуються за методом участі в капіталі. При цьому визнання 

часки інвестора в чистому прибутку об'єкта інвестування є фінансовими доходами, 

які в кінці звітного періоду відносяться на субрахунок 792. В разі продажу такої 

інвестиції виникають доходи від реалізації (субрахунок 741) та собівартість 

реалізації (субрахунок 971), які відносяться до результату іншої діяльності та 

акумулюються на субрахунку 793. 

Типові господарські операції, пов’язані з обліком фінансових інвестицій за 

методом участі в капіталі дочірнього підприємства представлено в табл. 2.3. 

Приклад, який наведений в таблиці демонструє практичну сторону бухгалтерських 

проведень та розрахунків, що відображають фінансові інвестиції отримані від 

участі в капіталі інших підприємств, а саме дочірнього підприємства, а також із їх 

реалізації. 
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Таблиця 2.3 – Облік фінансових інвестицій за методом участі в капіталі 

№ 

з/п 
Зміст господарської операції 

Кореспонденція 

рахунків 
Сума, грн 

Дт Кт 

1 2 3 4 5 

1.  Перераховано кошти за придбання частки власного 

капіталу іншого підприємства (частка 75%) 
141 311 

3 500 000 

2.  Частка інвестора в чистому прибутку дочірнього 

підприємства (1 550 000*75%) 
141 723 

1 162 500 

3.  Відображено нарахування дивідендів (498 000*75%) 373 414 373 500 

4.  

Відображено частку в складі капіталу в дооцінках: 

• при дооцінці нематеріальних активів (49 500*75%) 
141 412 

37 125 

• при дооцінці основних засобів (375 000*75%) 141 411 281 250 

• при уцінці інших необоротних матеріальних 

активів (67 200*75%) 
414 141 

50 400 

5.  

Відображено частку в складі додаткового капіталу: 

• вкладений засновниками капітал (без 

перереєстрації статутного) (560 000*75%) 

141 422 

420 000 

• безоплатно отриманні основні засоби 

(796 000*75%) 
141 424 

597 000 

• списання безоплатно отриманих основних засобів 

(327 000*75%) 
424 141 

245 250 

• списання безкоштовно отриманих інших 

необоротно матеріальних активів (92 300*75%) 
424 141 

69 225 

6.  Отримано кошти від реалізації частки власного 

капіталу іншого підприємства по закінченню 1 року 
311 741 

6 800 000 

7.  Відображено собівартість реалізації фінансової 

інвестиції (рис.2.6) 
971 141 

5 259 500 

8.  

Списано на фінансовий результат: 

• дохід від інвестицій в дочірнє підприємство 
723 792 

1 162 500 

• дохід від реалізації фінансових інвестицій 741 793 6 800 000 

• собівартість реалізованих фінансових інвестицій 

(рис. 2.6) 
793 971 

5 259 500 

Джерело: побудовано автором 

Дт                                                            141                                                           Кт 

Сд (п) 3 500 000  

 

373 500 

50 400 

245 250 

69 225 

1 162 500 

37 125 

281 250 

420 00 

597 000 

Об (Дт) 2 497 875 Об (Кт) 738 375 

Сд (к) 5 259 500  

Рисунок 2.6 – Балансова вартість фінансової інвестиції на кінець 1 року 

Джерело: побудовано автором 
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Бухгалтерські довідки та розрахунки використовуються для обліку 

накопичення фінансових результатів різних видів діяльності підприємства, а також 

для включення їх до складу нерозподіленого прибутку або збитку. 

Інформація, що відображається на рахунку 79 «Фінансові результати», 

дозволяє узагальнити дані про фінансові результати господарської діяльності 

підприємства щодо всіх її видів та визначити чистий прибуток. За дебетом рахунку 

79 відображаються суми прибутків, що накопичуються в процесі закриття 

субрахунків 79 рахунку. За кредитом рахунку фіксуються збитки за видами 

діяльності. Фінансовий результат підприємства визначається як алгебраїчна сума 

сальдо по субрахунках рахунку 79. Підсумкове сальдо рахунку 79 після його 

закриття показує загальну суму чистого прибутку або збитку підприємства, яка 

згодом списується на рахунок 44 «Нерозподілені прибутки (непокриті збитки)». 

Фінансові результати підприємства відображають всі ключові аспекти його 

діяльності. Вони показують, наскільки ефективно використовуються виробничі 

засоби, трудові, матеріальні та фінансові ресурси, а також враховують особливості 

технологічних процесів та організації виробництва. Рівень собівартості 

реалізованої продукції, її якість, обсяги продажів, встановлені реалізаційні ціни та 

продуктивність праці також впливають на фінансові показники. Крім того, на 

фінансові результати і загалом на стійкість підприємства можуть впливати 

зовнішні чинники, зокрема державне регулювання та політика розвитку галузі, що 

додатково визначають конкурентоспроможність підприємства на ринку. 

Отже, фінансова та інвестиційна діяльність тісно пов’язані, хоча кожна з них 

має свої специфічні завдання і характеризується певними типами операцій. Обидві 

потребують витрат, але й забезпечують можливість отримання доходів. Для точної 

оцінки фінансового результату від кожного виду діяльності важливо організувати 

чітке розмежування рахунків та субрахунків, щоб відображати витрати, доходи та 

результати кожної з них як у поточному обліку, так і під час складання фінансової 

звітності.  
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2.3 Розкриття інформації про доходи, витрати, результати діяльності в 

обліковій політиці та фінансовій звітності підприємства 

 

Основним внутрішнім документом підприємства, який визначає та регулює 

порядок ведення бухгалтерського обліку господарської діяльності, а також 

встановлює вимоги да складання та подання фінансової звітності, є Наказ про 

організацію бухгалтерського обліку та облікову політику. Цей наказ регламентує 

функціонування бухгалтерії, визначає принципи облікової політики підприємства, 

а також процедури, які мають бути дотримання в процесі обліку. 

Одними із основних складових облікової політики підприємства в першу 

чергу є доходи і витрати. Адже саме правила та порядок їх обліку прямо впливає 

на фінансові результати підприємства. Облікова політика підприємства має 

відображати принципи визнання, оцінки та розподілу доходів, витрат і фінансових 

результатів діяльності. Основні аспекти, що стосуються доходів, витрат та 

фінансових результатів, які повинні бути обґрунтовані в облікові політиці 

відображено на рис. 2.7.  

 

Рисунок 2.7 – Структура відображення доходів, витрат і фінансових 

результатів в обліковій політиці підприємства 

Джерело: побудовано автором 

ДОХОДИ

• Методи визнання 
доходів.

• Класифікація доходів 
за видами діяльності.

• Методи оцінки 
ступення завершеності 
операцій з наданн 
послуг.

ВИТРАТИ

• Перелік і склад змінних і 
постійних 
загальновиробничих витрат, 
бази їх розподілу.

• Методи калькулювання 
виробничої собівартості 
продукції (робіт, послуг), а 
також їх перелік і склад.

• Бази розподілу 
загальновиробничих 
змінних та розподілених 
постійних витрат.

ФІНАНСОВІ 
РЕЗУЛЬТАТИ

• Визначення алгоритмів 
формування результаів 
результаів діяльності.

• Порядок та способи 
закриття рахунків 
доходів і витрат.

• Формування 
підсумкових 
показників 
фінансового 
результату.
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В обліковій політиці підприємство визначає свій вибір серед наданих 

законодавством варіантів ведення бухгалтерського обліку та підготовки фінансової 

звітності. Якщо нормативні акти не передбачають варіантів обліку для окремих 

операцій, підприємство закріплює у політиці власний підхід до їх обліку [31]. 

Елементом облікової політики, який суттєво впливає на порядок 

відображення доходів підприємства, є вибір методу оцінки ступеня завершеності 

операцій з надання послуг або виконання робіт. Згідно з пунктом 11 НП(С)БО 15 

«Дохід»,  підприємства можуть обирати з наступних методів: 

• Метод вивчення виконаної роботи – застосовується до 

короткострокових робіт і послуг, які тривають менше одного місяця. Дохід 

відображається в бухгалтерському обліку після завершення робіт або надання 

послуг у повному обсязі. 

• Метод визначення питомої ваги обсягу послуг, наданих на певну дату 

– застосовується до довгострокових робіт і послуг, які тривають більше одного 

місяця. Доходи визнаються частинами пропорційно обсягу виконаних робіт або 

наданих послуг станом на певну дату. Цей метод вимагає розробки чіткого плану 

виконання робіт і документального підтвердження виконаних обсягів. 

• Метод питомої ваги понесених витрат, яких зазнає підприємство – 

призначений для довгострокових операцій, які тривають більше місяця. Доходи 

визнаються частинами пропорційно до витрат, понесених підприємством. Метод 

вимагає детального аналізу витратної частини та чіткого контролю за їх 

відображенням в обліку [32]. 

Якщо послуги включають виконання невизначеної кількості дій за 

встановлений період, дохід нараховується рівномірно. Винятком є специфічні 

випадки за яких інший метод точніше відображає завершеність послуг.  У разі 

неможливості достовірної оцінки доходу він визнається в розмірі витрат, що 

підлягають відшкодуванню. Якщо відшкодування не передбачається, дохід не 

визнається, а витрати списуються за звітний період. 

Що стосується витрат, то відповідно до Інструкції про застосування Плану 

рахунків бухгалтерського обліку, підприємства можуть обирати один із трьох 



50 

способів обліку витрат: 

- облік витрат за елементами (рахунки 8 класу); 

- облік витрат діяльності (рахунки 9 класу); 

- комбінований облік витрат (рахунки 8 і 9 класу). 

В обліковій політиці підприємства витрати класифікуються за економічними 

елементами, які також регламентуються НП(С)БО 16 «Витрати». До таких 

економічних елементів належать: 

1) матеріальні витрати – включають вартість сировини, матеріалів, 

комплектуючих, напівфабрикатів, паливо та тара. При цьому з них віднімається 

вартість повернутих відходів. Ці витрати охоплюють всі ресурси матеріального 

характеру, які використовуються у виробничих процесах; 

2) витрати на оплату праці – відображають витрати на заробітну плату 

штатного та позаштатного виробничого персоналу, включаючи всі форми основної 

та додаткової оплати. Вони є однією з найсуттєвіших складових, які прямо 

пов’язані з людськими ресурсами підприємства; 

3) відрахування на соціальні заходи – включають витрати на пенсійне 

забезпечення, соціальне страхування, страхування на випадок безробіття та 

індивідуальне страхування. Сума цих відрахувань, як правило, визначається у 

відсотках від витрат на оплату праці та регламентується чинним законодавством; 

4) амортизація – це амортизаційні відрахування, що враховуються для 

повного відтворення основних засобів, інших необоротних матеріальних та 

нематеріальних активів. Амортизація розраховується за встановленими нормами 

від балансової вартості таких активів, забезпечуючи оновлення матеріально-

технічної бази підприємства; 

5) інші витрати – включають вартість робіт і послуг сторонніх підприємств, 

суми податків і зборів (крім податків на прибуток), а також витрати від курсових 

різниць, знецінення запасів і псування цінностей. Цей елемент охоплює витрати, 

які не відносяться до попередньо описаних блоків, але мають значний вплив на 

загальні фінансові результати підприємства. 

У обліковій політиці підприємства також необхідно визначити порядок 
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закриття транзитних рахунків, до яких належать рахунки 7, 8 та 9 класу. Закриття 

таких рахунків підприємство може здійснювати: щомісячно – для тих хто веде 

регулярний облік доходів і витрат; один раз на рік – полягає в закритті транзитних 

рахунків тільки в кінці року. Річне закриття рахунків підходить для підприємств, 

які ведуть облік на основі річної звітності та не потребують регулярного перегляду 

фінансових результатів. Вибір методу закриття залежить від розміру підприємства, 

характеру його діяльності та потреб у точності обліку на різних етапах фінансового 

року. 

Відповідно до НП(С)БО 16 «Витрати», підприємства повинні визначати ряд 

ключових аспектів в обліковій політиці щодо виробничих витрат. Ці елементи 

мають вплив на правильність формування собівартості продукції, робіт або послуг. 

Одним із таких елементів є перелік статей калькуляції виробничої 

собівартості продукції (робіт, послуг). Підприємства самостійно розробляють 

перелік статей калькуляції, який повинен включати всі витрати, пов’язані з 

виробництвом продукції чи наданням послуг. До таких витрат належать прямі 

витрати (матеріали, заробітна плата) та непрямі (амортизація, загальновиробничі 

витрати). Разом з цим підприємство має чітко розмежувати змінні та постійні 

загальновиробничі витрати. Це допоможе більш точно калькулювати собівартість 

та ефективно управляти витратами. 

Задля того, щоб правильно визначати собівартість кожного окремого виду 

продукції є необхідним розробити порядок розподілу загальновиробничих витрат 

між видами продукції (робіт, послуг). Це може бути здійснено за допомогою різних 

баз, наприклад, на основі кількості вироблених одиниць, витрачених годин або 

іншого показника, що найбільш точно відображає розподіл витрат. 

В обліковій політиці підприємства також має бути визначений метод обліку 

витрат і метод калькулювання собівартості продукції (робіт, послуг). Залежно від 

специфіки виробничого процесу та організаційних потреб підприємства, можуть 

використовувати різні методи. В сучасні бізнес-практиці виділяють найбільш 

поширені методи обліку витрат і калькулювання собівартості продукції (робіт, 

послуг): позамовний, попередільний, попроцесний, нормативний, змішаний, 
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«директ-костинг», «стандарткостинг», метод «поглинутих» затрат [33]. 

Розкриття інформації про витрати допомагають підприємству забезпечувати 

користувачів фінансової звітності деталізованою інформацією про структуру 

витрат. Та дозволяє оцінити ефективність управління ресурсами, забезпечити їх 

прозорість та зрозумілість. 

Для обліку фінансових результатів важливе значення має раціональний вибір 

облікової політики. Адже прийняті методи обліку здатні істотно вплинути на 

фінансовий стан підприємства і, відповідно, на його звітність.  

Зокрема, вибір методу амортизації, способу оцінки вибуття запасів, а також 

нарахування резерву сумнівних боргів визначає, як швидко витрати будуть 

відображені у фінансових звітах та як це позначиться на показниках рентабельності 

та ліквідності. Обрані підходи можуть впливати на обсяг оподатковуваного 

прибутку та доступність фінансових ресурсів, що важливо враховувати для 

ефективного управління фінансовими результатами і забезпечення стабільності 

підприємства в довгостроковій перспективі. 

Фінансовий результат підприємства є наслідком належного відображення в 

обліку доходів і витрат. Дотримання встановлених стандартів обліку, які 

забезпечують достовірність оцінки економічної ефективності діяльності. Суть цих 

принципів можна звести до двох основних положень: 

1. Доходи та витрати визнаються в момент їх фактичного виникнення, 

незалежно від реального руху грошових коштів. 

2. При обчисленні фінансового результату доходи зіставляються з 

відповідними витратами, що були здійснені з метою їх отримання. 

Ці принципи забезпечують коректність відображення фінансових 

результатів і сприяють реалістичній оцінці діяльності підприємства. 

Після остаточного визначення фінансового результату на рахунку 79 

«Фінансові результати» здійснюється його списання на рахунок 44 «Нерозподілені 

прибутки (непокриті збитки)». Якщо підприємство отримує прибуток це фіксується 

записом: 

• Дт 791-793 – Кт 441 (нерозподілений прибуток). 
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Якщо ж фінансовий результат є від’ємним (тобто підприємство зазнало 

збитків), облік здійснюється наступним чином: 

• Дт 442 – Кт 791-793 (непокритий збиток). 

Списання фінансового результату на рахунок 44 є важливим для 

відображення реального фінансового стану підприємства та забезпечує основу для 

подальшого фінансового планування й прийняття управлінських рішень. Ці 

проведення дозволяють відобразити фінансовий результат підприємства у балансі, 

зокрема, зафіксувати розмір нерозподіленого прибутку або накопиченого збитку. 

Що в свою чергу дозволяє акумулювати прибутки для розвитку або вчасно 

враховувати збитки для аналізу ефективності. 

Завершальним етапом облікового процесу є відображення результатів 

діяльності підприємства у фінансовій звітності. Згідно з вимогами НП(С)БО 1 

«Загальні вимоги до фінансової звітності», дані про доходи, витрати та фінансові 

результати підприємства акумулюються у формі № 2 фінансової звітності – «Звіт 

про фінансові результати (Звіт про сукупний дохід)». Основою для даних якої є 

обороти відповідних рахунків 7 та 9 класу. Звіт розкриває інформацію про 

результати діяльності в розрізі: валовий прибуток (збиток); фінансовий результат 

від операційної діяльності (прибуток / збиток); фінансові результати до 

оподаткування (прибуток / збиток); чистий фінансовий результат (прибуток / 

збиток). Така побудова Звіту дає можливість проаналізувати етапи формування 

результатів в розрізі видів діяльності, при цьому найбільша частина інформації 

припадає на операційну діяльність, яка основу бізнесу суб'єкта господарювання. 

Методику заповнення даних про фінансові результати у фінансової звітності 

наведено в табл. 2.4. 

Цей звіт надає можливість не лише оцінити поточну ділову активність та 

інвестиційну привабливість підприємства, але й слугує основою для розрахунку 

показників, що застосовуються в прогнозуванні його майбутньої діяльності. Звіт є 

обов’язковим елементом квартальної та річної звітності підприємства. 
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Таблиця 2.4 – Відображення фінансових результатів у І частині Звіту про 

фінансові результати (звіту про сукупний дохід) 

№ 

з/п 
Код рядку Стаття Дані оборотів по рахункам обліку 

1 2 3 4 

1 2000 Чистий дохід від 

реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

Визначається як сума оборотів за Дт субрахунків 701, 702, 

703 з Кт 791 за вирахуванням обороту за Дт субрахунку 

704 (вирахування з доходу) 

2 2050 Собівартість 

реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

Оборот за Дт субрахунків 901, 902, 903 

3 2090 Валовий: 

- прибуток 
Позитивний або негативний результат: 

ряд. 2000 + ряд. 2010 – ряд. 2050 – ряд. 2070. 
4 2095 - збиток 

5 2120 Інші операційні доходи Оборот за Кт рахунку 71 з Кт 791 

6 2130 Адміністративні 

витрати 

Оборот за Дт  рахунку 92 з Кт 791 

7 2150 Витрати на збут Оборот за Дт рахунку 93 з Кт 791 

8 2180 Інші операційні 

витрати 

Оборот за Дт рахунку 94 з Кт 791 

9 2190 Фінансовий результат 

від операційної 

діяльності:  

- прибуток 

Позитивний або негативний результат: 

ряд. 2090(ряд. 2095) ± (ряд. 2105) ± ряд. 2110 + ряд. 2120 

– ряд. 2130 – ряд. 2150 – ряд. 2180. 

10 2195 - збиток 

11 2200 Дохід від участі в 

капіталі 

Оборот Дт рахунку 72 з Кт субрахунку 792 

12 2220 Інші фінансові доходи Оборот Дт рахунку 73 з Кт субрахунку 792 

13 2240 Інші доходи Дт рахунку 74 з Кт субрахунку 793 

14 2250 Фінансові витрати Дт субрахунку 792 з Кт рахунку 95 

15 2255 Втрати від участі в 

капіталі 

Дт субрахунку 792 з Кт рахунку 96 

16 2270 Інші витрати Оборот за Дт субрахунку 793 з Кт рахунку 97 

17 2290 Фінансові результати 

до оподаткування: 

- прибуток 

Позитивний або негативний результат: 

ряд. 2190(ряд. 2195) + ряд. 2200 + ряд. 2220 + ряд. 2240 – 

ряд. 2250 – ряд. 2255 – ряд. 2270. ± ряд. 2275 
18 2295 - збиток 

19 2300 Витрати (дохід) з 

податку на прибуток 

Витрати: Дт субрахунку 793 з Кт субрахунку 981 

Дохід: Дт субрахунку 981 з Кт 793 

20 2305 Прибуток (збиток) від 

припиненої діяльності 

після оподаткування 

Відображаються за вибіркою кредитових/дебетових 

оборотів рахунку 79, які стосуються припиненої 

діяльності 

21 2350 Чистий фінансовий 

результат: 

- прибуток 
Позитивний або негативний результат: 

ряд. 2290(ряд. 2295)  ± ряд. 2300 ± ряд. 2305 

22 2355 - збиток 

Джерело: згруповано за інформацією [15, 34] 

 

Проте у фінансовій звітності, зокрема у формі №2 «Звіт про фінансові 

результати», відображається фінансовий результат лише від операційної діяльності 

та загальний результат звичайної діяльності підприємства. Тобто, витрати та 
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доходи від фінансової та інвестиційної діяльності не розділяються окремо. Це 

обмежує можливість точного визначення фінансового результату від фінансових та 

інвестиційних операцій, що впливає на якість інформації для управлінських 

рішень. 

Задля детального розгляду структури та статей Звіту про фінансові 

результати, важливо прослідкувати взаємозв’язок елементів, що формують 

фінансові результати підприємства. Такий підхід дозволяє простежити логіку 

послідовності формування показників, починаючи від виручки до чистого 

фінансового результату. А також оцінити вплив окремих складових на кінцевий 

фінансовий результат (рис. 2.8). 

 

Рисунок 2.8 Алгоритм формування фінансових результатів діяльності 

підприємства 
Джерело: згруповано за інформацією [15, 35] 

Чистий дохід - Собівартість реалізованої продукції

Валовий прибуток (збиток)

Валовий пробуток (зиток) + Інші операційні доходи - Адміністративні витрати -
Витрати на збут - Інші операційні витрати

Фінансовий результат від операційної діяльності 
(прибуток або збиток)

Фінансовий результат від операційної діяльності + Дохід від участі в капіталі + 
Інші фінансові доходи + Інші доходи - Фінансові витрати - Витрати від участі в 

капіталу - Інші витрати

Фінансовий результат до оподаткування 
(прибуток або збиток)

Фінансовий результат до оподаткування - Витрати з податку на прибуток -
Прибуток (збиток) від припиненої діяльності після оподаткування

Чистий фінансовий результат 
(прибуток або збиток)
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Схема демонструє послідовність формування фінансового результату 

діяльності підприємства на основі елементів, що містяться у Звіті про фінансові 

результати. Початковим етапом є визначення валового прибутку, співставлення 

його з витратами від основної діяльності та іншої діяльності. А завершальним – 

розрахунок чистого фінансового результату. Такий алгоритм дозволяє чітко 

простежити зв’язок між елементами фінансової звітності, аж до отримання чистого 

фінансового результату. Чистий прибуток, що залишається у розпорядженні 

підприємства після сплати всіх податків та обов’язкових платежів, є основним 

фінансовим ресурсом для його подальшого розвитку. 

Ще однією складовою річної фінансової звітності, котра деталізує показники 

основних форм звітності є Примітки (форма № 5). Дана форма звітності дозволяє 

більш широко відобразити інформацію в тому числі і про доходи та витрати 

підприємства.  

У Примітках відведено окремий розділ для відображення доходів та витрат – 

Розділ V. Доходи і витрати (р.440-632). Даний розділ деталізує інформацію про 

операційні, фінансові та інвестиційні доходи і витрати, які мають суттєве значення 

для аналізу фінансових результатів. Заповнюється він за даними бухгалтерського 

обліку (субрахунки 71, 72, 73, 74 і 94, 95, 96, 97). Тобто дана частина звіту деталізує 

інформацію про доходи та витрати, які відображаються у Звіті про фінансові 

результати у рядках 2120, 2180, 2200-2270. 

Як уже наголошувалось раніше – фінансовий результат діяльності 

підприємства є результатом співвідношення доходів і витрат і може виражатися як 

прибуток або збиток. Ефективне розкриття інформації про доходи, витрати та 

результати діяльності в обліковій політиці та фінансовій звітності підприємства є 

основою для прийняття обґрунтованих управлінських рішень. Зрозуміле 

відображення фінансових результатів дозволяє всім зацікавленим сторонам – від 

власників до інвесторів і держави – оцінити не лише фінансовий стан підприємства, 

а й ефективність його діяльності.   
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РОЗДІЛ 3 

АНАЛІТИЧНА ОЦІНКА ФІНАНСОВИХ РЕЗУЛЬТАТІВ ДІЯЛЬНОСТІ 

ПІДПРИЄМСТВА 

 

3.1 Значення, завдання та етапи аналізу фінансових результатів 

діяльності підприємства 

 

Аналіз фінансових результатів підприємства є невід’ємною частиною 

ефективної діяльності будь-якого підприємства незалежно від галузі його 

функціонування. У сучасних умовах високої конкуренції та глобалізації ринків 

саме фінансова стійкість визначає здатність підприємства не лише зберігати свої 

позиції, але й розвиватися в умовах динамічного середовища. Особливо 

актуальним цей аспект є сьогодні – у період економічної нестабільності, 

інфляційних коливань та іншими викликами спричиненими війною. 

Для українських підприємств період воєнного стану став справжнім 

випробуванням на гнучкість та стійкість. Повномасштабне вторгнення мало 

значний вплив на фінансову стійкість українських підприємств, 

продемонструвавши широкий спектр негативних наслідків – від незначних 

тимчасових труднощів до повного припинення діяльності. За даними досліджень, 

близько 64% мікро-, малих та середніх підприємств, які є основою економіки 

України, були змушені призупинити свою діяльність із початком воєнного стану. 

Наслідком цього стали значні втрати робочих місць, зниження доходів населення 

та скорочення обсягів виробництва [36]. Однак, незважаючи на значні труднощі, 

більшість підприємств поступово адаптувалися до нових умов і змогли відновити 

роботу. Станом на жовтень 2023 року лише 9,6% компаній все ще перебували під 

загрозою ліквідації, що є суттєвим покращенням порівняно з червнем 2022 року, 

коли цей показник становив 46,8% [37]. Цей приклад демонструє важливість 

фінансового аналізу як інструменту для відновлення діяльності та підтримання 

стабільності навіть за непередбачуваних умов та кризових явищ. 

Інформація про фінансові результати, що відображається у фінансових звітах 
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і на основі якої формується аналіз, має важливе значення для оцінки ключових 

характеристик фінансового стану компанії. Вона дозволяє визначити рівень 

платоспроможності, ліквідності, фінансової стійкості, а також виявити потенційні 

ризики та можливості для подальшого розвитку. Аналіз фінансових результатів 

діяльності підприємства виконує важливу роль у формуванні обґрунтованих 

управлінських рішень і спрямований на досягнення низки ключових завдань (рис. 

3.1). 

 

Рисунок 3.1 – Основні завдання аналізу фінансових результатів 

Джерело: згруповано за інформацією [38] 

• Оцінка відповідності існуючого ресурсного 
потенціалу підприємства (трудові, фінансові, 
матеріальні) потребам ринку.

• Аналіз впливу ринкової кон'юктури на здатність 
підприємства генерувати прибуток.

Вивчення можливостей 
отримання прибутку

• Постійний моніторинг процесів, пов'язаних із 
формуванням фінансових результатів.

• Оцінка змін у динаміці прибутку для виявлення 
позитивних або негативних змін.

Систематичний 
контроль за 

формуванням прибутку

• Дослідження зовнішніх факторів впливу задля 
оперативного реагування.

• Оцінка внутрішніх чинників (організація 
виробничих процесів, політика ціноутворення, 
ефективність управління ресурсами).

Аналіз впливу зовнішніх 
та внутрішніх факторів 
на фінансові результати

• Визначення шляхів оптимізації витрат, підвищення 
ефективності використання активів.

• Вивчення можливостей розширення обсягів 
продажів чи осноєння нових ринків.

Виявлення резервів для 
збільшення прибутку

• Аналіз заходів, які впроваджує підприємство для 
досягнення зростання прибутковості та 
рентабельності.

• Оцінка конкурентних переваг і слабких сторін у 
діяльності підприємства.

Оцінка ефективності 
використання 

можливостей для 
підвищення 

прибутковості

• Надання практичних порад щодо оптимізації 
структури доходів і витрат.

• Розробка довгострокових стратегій управління 
фінансовими результатами для забезпечення 
стабільності та конкурентоспроможності 
підприємства.

Розробка рекомендацій 
щодо підвищення 

ефективності управління 
прибутком
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Успішне виконання цих завдань забезпечує своєчасне виявлення проблем, які 

впливають на рівень отримання прибутку від діяльності та розробити заходи щодо 

усунення виявлених проблем. Аналіз фінансових результатів надає можливість 

обґрунтованого прийняття управлінських рішень, спрямованих на збільшення 

фінансової стійкості, підвищення рентабельності та формування довгострокової 

стратегії розвитку підприємства. 

Організація аналізу фінансових результатів на підприємстві включає кілька 

послідовних етапів, які забезпечують структуроване дослідження його 

господарської діяльності. На першому етапі здійснюється виріб об’єктів та 

організаційних форм дослідження, які потребують аналізу. Даними об’єктами є 

джерела доходу та витрат. Паралельно визначаються організаційні форми 

проведення аналізу, наприклад, централізовану та децентралізовану, а також 

розподіляються обов’язки між учасниками процесу. 

Наступним етапом є планування, під час якого розробляється детальний план 

аналітичної роботи. У ньому визначаються цілі аналізу, його основні завдання, 

строки виконання кожного етапу, а також призначаються відповідальні особи. Цілі 

можуть включати, наприклад, оцінку динаміки прибутку, пошук резервів для 

зниження витрат чи оптимізацію структури доходів. 

Для проведення якісного аналізу необхідне інформаційне та методичне 

забезпечення. Це передбачає збір, систематизацію та обробку первинної 

інформації. Збір даних із внутрішніх джерел, включає такі джерела як фінансова 

звітність або бухгалтерські документи, а також зовнішні джерела, наприклад, 

вивчення підприємств-конкурентів чи макроекономічних показників. Паралельно з 

цим обираються методи аналізу: вертикальний, горизонтальний, факторний аналіз, 

а також розрахунок фінансових коефіцієнтів. Сучасні програмні продукти значно 

спрощують цей етап, дозволяючи автоматизувати робу з великими даними. 

Аналітичне опрацювання даних передбачає детальний розгляд отриманої 

інформації для вивчення динаміки фінансових результатів і факторів, які на неї 

впливають. Даний етап включає в себе обчислення фінансових показників, аналіз 

їхньої динаміки та порівняння з галузевими середніми або плановими значеннями. 
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На цьому етапі здійснюється побудова таблиць, графіків, діаграм, які дозволяють 

наочно представити результати дослідження. 

На основі проведеного аналізу здійснюється узагальнення результатів, яке 

включає формування висновків про стан підприємства та підготовку рекомендацій. 

Зокрема, аналізується прибутковість, рентабельність і фінансова стійкість 

підприємства, після чого пропонуються заходи для їх покращення. Це може 

включати пошук нових джерел доходу, оптимізацію витрат або зміну стратегії 

управління. 

Завершальним етапом є контроль за впровадженням рекомендацій, 

розроблених на основі проведеного аналізу. Проводиться моніторинг виконання 

цих заходів, оцінюється їхня ефективність та, за необхідності, коригується план дій 

відповідно до змін внутрішніх чи зовнішніх факторів у діяльності. Такий підхід 

дозволяє не лише провести глибокий аналіз і реально оцінити фінансовий стан 

підприємства, а також забезпечити розвиток і покращення фінансових показників 

підприємства у майбутньому [39]. 

Основною метою аналізу фінансових результатів є визначення причин, що 

призвели до змін у фінансовому стані підприємства, оцінка цих змін, їх наслідків. 

Для попередження негативних тенденцій у динаміці фінансових результатів 

використовуються ефективні методи аналізу, які допомагають ідентифікувати 

фактори, що негативно впливають на рівень прибутковості підприємства. Набір 

методів проведення аналізу фінансових результатів підприємства охоплює різні 

аспекти оцінки діяльності компанії. Основними з них є: 

1. Вертикальний та горизонтальний аналіз фінансових результатів. 

Даний етап досліджує структуру фінансових результатів за окремими напрямами 

діяльності (вертикальний аналіз). Також оцінюється їх динаміка у часовому розрізі 

з розрахунком абсолютних і відносних відхилень (горизонтальний аналіз). Цей 

метод дозволяє виявити зміни у пропорціях доходів і витрат, а також тенденції їх 

зростання або зменшення. 

2. Факторний аналіз валового прибутку. Виконується детальний розгляд 

впливу окремих факторів, таких як змін в обсягах реалізації, ціновій політиці, 



61 

собівартості продукції, на формування валового прибутку. Цей етап допомагає 

визначити основні причини змін фінансових результатів 

3. Аналіз доходів і витрат. Здійснюється оцінка доходів і витрат у розрізі 

необхідної для аналізу класифікації. Це дозволяє виявити найбільш витратні статті 

та оцінити ефективність управління доходами та витратами. 

4. Розрахунок коефіцієнтів рентабельності. Виконується обчислення 

основних показників рентабельності, що характеризують ефективність 

використання ресурсів підприємства та його здатність генерувати прибуток.  

5. Інтегральна оцінка фінансових результатів. На цьому етапі 

узагальнюються результати аналізу попередніх етапів. Проводиться оцінка 

загальної фінансової ефективності підприємства з урахуванням взаємозв’язків між 

різними показниками. 

Послідовне виконання зазначених етапів дозволяє сформулювати цілісну 

картину фінансових результатів підприємства, виявити його сильні та слабкі 

сторони, а також зробити заходи для покращення ефективності діяльності. 

Управління доходами та витратами є ключовим аспектом забезпечення 

прибутковості підприємства. Для оптимізації цих показників підприємство може 

застосовувати чітко вибудувану систему контролю, яка буде спрямована на 

підвищення доходів та зменшення витрат в майбутньому.  

Першим основним кроком, який забезпечуватиме дану систему є аналіз 

доходів та витрат за попередні періоди. Такий аналіз дозволяє визначити основні 

джерела доходів та структуру витрат, а також порівняти результати різних періодів 

(звітний період, минулі роки) для оцінки динаміки та змін.  

Другим кроком є розробка заходів для збільшення доходів та зменшення 

витрат. За результатами аналізу слід запропонувати конкретні дії, які допоможуть 

підприємству оптимізувати фінансові показники. Це може бути підвищення 

використання ресурсів, зниження витрат на виробництво, пошук нових каналів 

збуту тощо. 

Третє це запровадження системи моніторингу планових показників. Система 

моніторингу дозволяє контролювати ключові показники доходів та витрат у різних 
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розрізах: річному, квартальному, місячному. Регулярний контроль допомагає 

виявити відхилення від планових значень, що дозволяє швидко приймати 

коригуючі дії. І на основі отриманих даних прослідкувати чи є місце відхиленням. 

Якщо відхилення від плану є впливовими, то слід вживати відповідні заходи для 

покращення показників. Ці заходи можуть включати оперативне коригування цін, 

адаптацію витрат чи залучення нових методів стимулювання продажів. 

Аналіз фінансових результатів є дуже важливим. Адже часто підприємства 

стикаються з певними парадоксами. Виявлення парадоксів фінансових результатів 

виникають у процесі аналізу доходів, витрат, фінансових результатів та інших 

економічних показників. Причин безліч: від особливостей бухгалтерського обліку, 

який фіксує факти, а не завжди економічну суть подій, до суб’єктивних оцінок та 

маніпуляцій.  

Наприклад, фінансових результат не є рівнозначним залишку грошових 

коштів на рахунку підприємства. Це важливе розуміння ґрунтується на принципах 

бухгалтерського обліку, де визнання доходів і витрат відбувається незалежно від 

руху грошей. Це означає, що підприємство може мати позитивний фінансовий 

результат (прибуток), але водночас не мати достатньо грошей на рахунку, або 

навпаки – мати гроші, але без визнаного доходу та прибутку. 

Такий розрив між фінансовими результатами і грошовими потоками часто 

спостерігається коли підприємство отримує аванси або передоплати за товари чи 

послуги, які ще не були надані. У цьому випадку гроші вже є на рахунку, але дохід 

не може бути визнаний до фактичного надання послуг чи відвантаження продукції. 

Це демонструє, що рух грошей сам по собі не впливає на фінансовий результат, 

який фіксується за правилами обліку [40]. 

За таких обставин системний аналіз фінансових результатів підприємства 

набуває критичного значення. Він дозволяє не лише оцінити реальні можливості 

компанії, а й виявити слабкі місця, розробити заходи для мінімізації ризиків і 

забезпечення стабільності в коротко- та довгостроковій перспективі.  
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3.2. Аналіз рівня, динаміки, структури доходів і витрат, їх вплив на 

результати діяльності 

 

Для оцінки ефективності фінансово-господарської діяльності підприємства 

важливим є аналіз динаміки, складу та структури доходів і витрат, що дозволяє 

оцінити джерела формування прибутку, визначити потенційні ризики та резерви 

для розвитку. Аналіз буде проведено на основі фінансової звітності ТОВ «ВСМК-

ТРЕЙД» за 2019-2023 роки. Що дозволить оцінити динаміку доходів і витрат, 

визначити їхній склад і структуру. Основна мета дослідження – виявлення впливу 

цих фінансових показників на результати діяльності підприємства та оцінка їхнього 

значення для підвищення ефективності управління. 

Для ознайомлення з досліджуваним підприємством варто розпочати з 

горизонтально-вертикального аналізу ключових показників діяльності суб’єкта 

господарювання. Ці методи дозволяють оцінити абсолютні та відносні зміни 

ключових показників, а також дослідити їх структуру та тенденції розвитку. Аналіз 

діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за основними показниками, що впливають на 

фінансовий результат за 2019 – 2023 роки подано в табл. 3.1. 

Таблиця 3.1 – Горизонтально-вертикальний аналіз фінансових показників 

ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 2019-2023 роки 

Показники 

2019 рік 2020 рік 2021 рік 2022 рік 2023 рік 

тис. грн 

(∆Т, %) 

тис. грн 

(∆Т, %) 

тис. грн 

(∆Т, %) 

тис. грн 

(∆Т, %) 

тис. грн 

(∆Т, %) 

Чистий дохід від реалізації 

продукції (товарів, робіт, 

послуг), тис. грн 

1 026 370 

(-) 

1 464 340 

(43%) 

1 518 526 

(4%) 

795 442 

(-48%) 

1 460 274 

(84%) 

Собівартість реалізованої 

продукції (товарів, робіт, 

послуг), тис. грн 

921 521 

(-) 

1 285 151 

(39%) 

1 193 080 

(-7%) 

592 908 

(-50%) 

1 165 084 

(97%) 

Валовий прибуток, тис. грн 104 849 

(-) 

179 189 

(71%) 

325 446 

(82%) 

202 534 

(-38%) 

295 190 

(46%) 

Джерело: сформовано автором за інформацією Звіту про фінансові результати (форма 

№2) за 2019-2023 роки ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

Дані таблиці ілюструють фінансові показники підприємства за п’ятирічний 

період та ланцюговий темп приросту показників рік до року. Наприклад валовий 
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прибуток у 2022 році був меншим на 38% порівняно з 2021 роком, але вже у 2023 

році він приріс на 46% (у 1,46 рази) порівняно з 2022 роком. 

Водночас з аналізу видно, що у 2023 році зростання собівартості продукції 

почало випереджати зростання доходу від реалізації (97% та 84% відповідно), що 

може свідчити про посилення тиску витрат на фінансовий результат підприємства. 

Одним із найважливіших елементів, які формують фінансовий результат, є 

доходи підприємства. Їх детальне дослідження дозволяє визначити джерела 

формування прибутку, динаміку змін і структуру, а також оцінити внесок кожного 

виду доходів у загальний результат діяльності (табл. 3.2). 

Таблиця 3.2 – Горизонтально-вертикальний аналіз доходів діяльності ТОВ 

«ВСМК-ТРЕЙД» 

Групи доходів 

Сума, тис. грн. Структура, % Відхилення 

2022 2023 
2022  

(0) 

2023 

(1) 
Абсолютні, Δ, 

тис. грн 

Темп 

приросту, 

ΔТ, % 

Структури, 

пункти 

Чистий дохід від 
реалізації продукції 
(товарів, робіт, послуг) 

795 442 1 460 274 97,16 99,4 664 832 +83,6 +2,24 

Інші операційні доходи 21 563 9 174 2,63 0,61 -12 389 -57,5 -2,02 

Дохід від участі в 
капіталі 

0 0 0 0 0 - 0 

Інші фінансові доходи 1 534 0 0,19 0 -1 534 -100 -0,19 

Інші доходи 122 36 0,02 0,01 -86 -70,5 -0,01 

Інший сукупний дохід до 
оподаткування 

0 0 0 0 0 - 0 

Всього сукупний дохід 

до оподаткування 
818 661 1 469 484 100 100 650 823 +79,5 – 

Джерело: сформовано автором за інформацією Звіту про фінансові результати (форма 

№2) за 2023 рік ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

Для наочного відображення рівня динаміки доходів діяльності ТОВ «ВСМК-

ТРЕЙД» використано графічну інтерпретацію отриманих даних, що дозволяє 

краще проаналізувати зміни у структурі та темпах зростання доходів за 

досліджуваний період на рис. 3.2. 
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Рисунок – 3.2 Динаміка змін доходів діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» 

Джерело: побудовано автором на основі розрахованих даних із  Звіту про фінансові 

результати (форма № 2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

Аналіз структури та динаміки доходів підприємства вказує на значне 

покращення його основної діяльності у 2023 році порівняно з 2022 роком. Зокрема, 

чистий дохід від реалізації зріс на 664 832 тис. грн, що становить приріст на 84%. 

Його частка у загальній структурі доходів також збільшилася до 99,4%, що 

підтверджує домінуючу роль операційних доходів у діяльності підприємства. 

У той же час інші види доходів зазнали зниження. Зокрема, інші операційні 

доходи у 2023 році скоротилися на 58%, а їх частка у загальних доходах 

зменшилась з 2,63% до 0,61%. Аналогічно, інші фінансові доходи втратили своє 

значення, адже звітного року були взагалі відсутні. Загальний сукупний дохід до 

оподаткування зріс на 79,5%, що свідчить про зростання ефективності основної 

діяльності, незважаючи на скорочення обсягів інших видів доходів. 

Отже, підприємство демонструє успішний розвиток за рахунок збільшення 

обсягів основної діяльності. Підприємству може бути запропоновано 

диверсифікувати джерела прибутку для зниження ризиків і забезпечення 

фінансової стійкості. 

Після детального аналізу доходів діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» логічним 

наступним етапом є дослідження витрат. Аналіз витрат дозволить оцінити їх 

динаміку, структуру та вплив на прибутковість підприємства, а також визначити 

можливі резерви для оптимізації витратної частини діяльності (табл. 3.3). 
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Динаміка доходів діяльності ТОВ "ВСМК-ТРЕЙД"
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Таблиця 3.3 – Горизонтально-вертикальний аналіз витрат діяльності 

підприємства ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» 

Витратні показники 

Сума, тис. грн. Структура, % Відхилення 

2023 2022 
2023, 

(1) 

2022, 

(0) 

Абсолютні, 

Δ, 

тис. грн. 

Темп 

приросту, 

ΔТ, % 

Структури, 

пункти 

Операційні витрати 1 401 461 753 294 96,8 92,7 +648 167 +86 +4,1 

У тому числі: 

1.1. Собівартість 

реалізованої продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

1 165 084 592 908 80,5 73 +572 176 +96,5 +7,5 

1.2. Адміністративні 

витрати 119 272 70 334 8,2 8,7 +48 938 +69,6 -0,4 

1.3. Витрати на збут 107 915 76 413 7,5 9,4 +31 502 +41,2 -2 

2. Інші операційні витрати 9 190 13 639 0,6 1,7 -4 449 -32,6 -1 

Фінансові витрати 42 021 58 116 2,9 7,2 -16 095 -27,7 -4,2 

Інші витрати 0 0 0 0 - - - 

Витрати з податку на 

прибуток 
4 692 1 305 0,3 0,2 3 387 +259,5 +0,2 

Разом витрати від 

звичайної діяльності 
1 448 174 812 715 100 100 +635 459 +78,2 - 

Джерело: сформовано автором за інформацією Звіту про фінансові результати (форма 

№2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД», 2023 року [41] 

 

Для наочного розуміння динаміки та структури однієї з найбільшої складової 

витрат операційної діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» представлено гістограму на 

рис. 3.3. 

 

Рисунок – 3.3 Динаміка змін складових витрат ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» 

Джерело: побудовано автором на основі розрахованих даних із  Звіту про фінансові 

результати (форма № 2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД», 2023 року [41] 
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Горизонтальний аналіз витрат діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 2023 рік 

порівняно з 2022 роком демонструє суттєве збільшення суми операційних витрат 

на 648 167 тис. грн (+86%). Таке зростання свідчить про підвищення обсягів 

виробничої діяльності підприємства. Основну частку в цьому прирості займає 

собівартість реалізованої продукції, яка зросла на 96,5%, що відображає 

збільшення витрат на виробництво, а також підвищення цін на ресурси та 

матеріали. Загалом значний приріст операційних витрат є очікуваним на тлі 

зростання обсягів діяльності. 

Адміністративні витрати зросли на 69,6%, причиною цьому є відновлення 

процесів діяльності підприємства у 2023 році, розширення адміністративного 

штату. Витрати на збут також зросли 41,2%%, що свідчить про активізацію 

маркетингових заходів для підтримки та розширення ринку збуту. 

Інші операційні витрати навпаки скоротилися на -32,6%, що є позитивним 

показником, оскільки такі витрати зазвичай є менш контрольованими. Зменшення 

цих витрат може бути наслідком покращення фінансової дисципліни підприємства. 

Фінансові витрати скоротилися на -27,7%, що свідчить про ефективніше 

управління кредитними зобов’язаннями або зниження рівня боргового 

навантаження. Водночас витрати на податок на прибуток значно зросли, що 

пояснюється підвищенням фінансового результату підприємства. 

Для більш детального дослідження витрат діяльності доцільно провести 

аналіз витрат за елементами. Такий підхід дозволить оцінити структуру витрат за 

їх складовими, визначити частки основних елементів, які впливають на 

ефективність діяльності. Структуру операційних витрат за елементами 

представлено на основі ІІІ розділу форми № 2 – Елементи операційних витрат» та 

представлено в табл. 3.4.  

Аналіз структури елементів операційних витрат ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» 

свідчить про значні зміни у складі витрат підприємства. Матеріальні затрати 

продемонстрували найбільший приріст +211,2%. Зростання даного елементу 

витрат було пов’язане з відновленням виробничої завантаженості після початку 

повномасштабного вторгнення у 2022 році. Іншою вагомою причиною стало 
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зростання інфляції у 2022 році аж на 26,6%, що стало причиною здорожчання 

матеріалів , та спричинило збільшення частки матеріальних затрат у загальних 

витратах на 6,4 пункти [42]. 

Витрати на оплату праці зросли на 51,5%, що є важливим сигналом про 

розширення або відновлення штату після скорочень у 2022 році та про підвищення 

заробітних плат для залучення кваліфікованих кадрів. Відповідно частка витрат на 

оплату праці збільшилась на 0,9 пункти, що вказує на важливість цієї статті для 

підприємства. Витрати на соціальні заходи також зросли на 64,3%, що свідчить про 

посилення соціальної відповідальності по відношенню до працівників 

підприємства. Це, в свою чергу, позитивно впливає на рівень мотивації та 

залученості співробітників. 

Амортизація зросла лише на 7,8%, це вказує на помірне оновлення основних 

засобів підприємства. Проте частка амортизаційних витрат у загальних витратах 

зменшилась на 4,7 відсоткові пункти, що спричинено зростанням інших витрат, які 

мають більший вплив на структуру витрат. Інші операційні витрати зросли на 

35,3%, однак їх частка у загальних витратах знизилась на 3,2 пункти.  

Таблиця 3.4 – Структурний аналіз елементів операційних витрат ТОВ 

«ВСМК-ТРЕЙД»  

Елементи 

операційних  витрат 

Сума, тис. грн. Структура, % Відхилення 

2023 2022 
2023  

(1) 

2022 

(0) 

Абсолютні, Δ, 

тис. грн. 

Відносні, 

% 
Структури, 

пункти 

Матеріальні затрати 28 895 9 286 12,2 5,8 19 609 +211,2 +6,4 

Витрати на оплату 

праці 
74 447 49 144 31,5 30,6 25 303 +51,5 +0,9 

Відрахування на 

соціальні заходи 
16 273 9 906 6,9 6,2 6 367 +64,3 +0,7 

Амортизація 30 529 28 328 12,9 17,7 2 201 +7,8 -4,7 

Інші операційні 

витрати 
86 233 63 722 36,5 39,7 22 511 +35,3 -3,2 

Всього 236 377 160 386 100 100 75 991 +47,4 - 

Джерело: складено та розраховано автором на основі Звіту про фінансові результати 

(форма №2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 
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Структуру операційних витрат за елементами підприємства за 2023 рік 

наведена на рис. 3.4. 

 

Рисунок – 3.4 Структура операційних витрат ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 

елементами 

Джерело: побудовано автором на основі розрахованих даних із  Звіту про фінансові 

результати (форма № 2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД», 2023 року [41] 

 

Загалом, елементи операційних витрат підприємства зросли на 47,4%, що 

зумовлено значним приростом матеріальних затрат та витрат на оплату праці. Це 

свідчить про зростання, або відновлення після початку повномасштабного 

вторгнення виробничої активності. Також певний вплив мало здорожчання 

матеріалів, що потребує подальшого контролю та оптимізації для підтримки 

фінансової стабільності. 

Проведений аналіз доходів і витрат підприємства надав ґрунтовну оцінку 

структурних змін, динаміки та взаємозв’язків цих показників, що є основою для 

формування фінансових результатів. Фінансовий результат, який формується як 

різниця між отриманими доходами та понесеними витратами, відображає здатність 

підприємства не лише покривати витрати, а й отримувати прибуток. 

Горизонтальний аналіз дозволяє дослідити динаміку фінансових результатів у часі, 

виявити закономірності змін, сильні та слабкі сторони діяльності підприємства, а 

також оцінити вплив зовнішніх і внутрішніх факторів на їх зміни (табл. 3.5). 
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Таблиця 3.5 – Горизонтальний аналіз фінансових результатів діяльності   

ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» 

Звітний 

період 

Рівні ряду 

динаміки, 

n 

Значення 

показника, 

X 

Аналітичні операції: 

1. Оцінка змін показника загального прибутку (р.2290) 

Абсолютне відхилення 

(абс. приріст), тис. грн 
Темп зростання, 

% 

Відносне 

відхилення (темп 

приросту), % 

базисне ланцюгове базисний 
ланцю-

говий, Т базисне ланцюгове 

2019 
0 18 384 - - - - - - 

2020 
1 36 796 +18 412 +18 412 200,2 200,2 +100,2 +100,2 

2021 
2 36 633 +18 249 -163 199,3 99,6 +99,3 -0,4 

2022 
3 7 251 -11 133 -29 382 39,4 19,8 -60,6 -80,2 

2023 
4 26 002 +7 618 +18 751 141,4 358,6 +41,4 +258,6 

Аналітичні процедури: 

Середньорічна тенденція зміни загального 

прибутку: 

ТЗП
̅̅ ̅̅ ̅ = √Т1 ∗ Т2 ∗ Т3 ∗ Т4

4 = √Х4/Х0
4

 

ТЗП
̅̅ ̅̅ ̅ = √2,002 ∗ 0,996 ∗ 0,198 ∗ 3,586

4
=

√1,4164 = 1,091, або 109,1%, середній приріст 

109,1 - 100= +9,1% 
Джерело: складено та розраховано автором на основі Звіту про фінансові результати 

(форма №2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

Провівши горизонтальний аналіз фінансових результатів діяльності ТОВ 

«ВСМК-ТРЕЙД», можна зробити низку важливих висновків. Загальний прибуток 

підприємства демонструє нестабільну динаміку протягом аналізованого періоду. У 

2020 році, порівняно з 2019 роком, прибуток зріс на 100,2%. Це свідчить про 

значний прогрес у фінансовій діяльності. Причиною такого росту може бути 

відновлення позицій підприємства після зовнішніх викликів, а саме світової 

пандемії COVID-19. 

За останні 5 років загальна тенденція зростання прибутку ТОВ «ВСМК-

ТРЕЙД» свідчить про загальне зростання показника. Середньорічна тенденція 

зміни загального прибутку в середньому складає 9,1% приросту. Показник 

середньорічного приросту також важливим орієнтиром для прогнозування 

подальших результатів діяльності підприємства та визначення стратегічних 

напрямків розвитку компанії. 
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Задля об’єктивного аналізу та оцінки розрахунків динаміки фінансового 

результату діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за останні 5 років, отримані дані 

інтерпретовано у вигляді графіку (рис. 3.5). 

 

Рисунок 3.5 – Темп зростання фінансового результату діяльності ТОВ 

"ВСМК-ТРЕЙД" 2020-2023 рр. 

Джерело: побудовано автором на основі розрахованих даних із  Звіту про фінансові 

результати (форма № 2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

У 2022 році бачимо різке погіршання ситуації – прибуток зменшився на 

80,2% порівняно з 2021 роком. Причиною такої динаміки також є вплив 

зовнішнього фактору, а саме економічні наслідки війни в Україні. Проте у 2023 

році підприємству вдалося частково відновити позиції, і прибуток зріс у більш як 

3,5 рази порівняно з попереднім роком. Такий результат може свідчати про 

адаптацію підприємства до нових умов, впровадження ефективних управлінських 

рішень та відновлення економічної активності в регіоні. 

Загалом, динаміка прибутку ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за останні 5 років має 

коливальний характер. Зростання в окремі періоди свідчить про потенціал 

підприємства, проте різкі спади вказують на залежність від зовнішніх чинників та 

необхідність посилення контролю за витратами та стабілізації фінансових 

показників. Падіння фінансового результату у кризові роки зумовлене специфікою 

діяльності підприємства. За класифікацією КВЕД, основним видом діяльності є 

неспеціалізована оптова торгівля, яка є високочутливою до економічних коливань 

і зміни попиту.  
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У процесі аналізу фінансових результатів підприємства було співставлено 

дані доходів та витрат зі звіту про фінансові результати (звіту про сукупний дохід) 

за 2023 рік. Основною метою було визначити тенденції формування кінцевого 

фінансового результату від господарської діяльності підприємства та оцінити 

ефективність використання ресурсів. Основні показники доходів та витрат 

підприємства представлені в табл.3.6. 

Таблиця 3.6 – Аналіз динаміки доходів, витрат та фінансових результатів 

підприємства ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 2023 рік 

Показники   

доходів 

Сума, 

тис. грн. 

Темп 

зростання, 

% -Т 

Частка  у 

структурі, 

% 

Показники 

витрат 

Сума, 

тис. грн. 

Темп 

зростання, 

% -Т 

Частка у 

структурі, 

% 

Чистий дохід від 

реалізації (ЧД) 
1 460 274 184 99,3 

Собівартість 

реалізації 1 165 084 197 80,5 

Інші операційні 

доходи (ІОД) 
9 174 43 0,6 

Загальні інші 

операційні витрати 236 377 147 16,3 

Фінансові доходи 

(ФД) 
0 0 0 

Фінансові витрати 
42 021 72 2,9 

Інші доходи (ІД) 36 30 0,1 Інші витрати 0 0 0 

Інший сукупний 

дохід (ІСД) 0 0 0 

Сукупні витрати з 

податку на 

прибуток 

4 692 360 0,3 

Разом доходів 

(СД) 
1 469 484 180 100 

Разом витрат 
1 448 174 178 100 

Отриманий 

чистий збиток 0 - - 

Отриманий 

чистий прибуток 

(ЧП) 

21 310 358 х 

Аналітичні процедури: 

Визначення тенденцій «нормального» зростання 

доходів: ТЧД > 100%; ТФД > 100%; ТІД > 100%; 

ТСД > 100%; ТЧП > 100% 

185>100 (позитивна тенденція); 30<100% 

(негативна тенденція); 180>100% (позитивна 

тенденція); 358>100% (позитивна тенденція). 

Визначення тенденцій «нормальної» ділової 

активності та дотримання «золотого правила» 

бізнесу: ТЧП > ТЧД > ТА > 100% 

358>184>89<100% 

Визначення показника EBIT (Earnings Before 

Interest & Tax): 
1 460 274 + 9 174 – 1 165 084 – 236 377 = 67 987 

Визначення показника NOPAT (Net Operating 

Profit After Tax): 
67 987 * (1-0,18) = 55 749 

Джерело: сформовано автором за інформацією Звіту про фінансові результати (форма 

№2) за 2023 рік ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41, 43] 

 

Ґрунтуючись на даних отриманих під час аналізу видно, що у діяльності ТОВ 

«ВСМК-ТРЕЙД» 2023 року спостерігається позитивна тенденція у зростанні 
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доходів: чистий дохід від реалізації зріс на 84%, а загальний обсяг доходів зріс на 

80%. З дослідження структури доходів можна побачити, що таке зростання повною 

мірою відбулось за рахунок операційних доходів (частка 99,3%). Це свідчить про 

нарощення попиту, правильну політику в структурі продажів та ефективну роботу 

в ринкових умовах. Чистий прибуток підприємства зріс на 258%, що значно 

перевищує темпи зростання доходів. Це вказує на ефективність операційної 

діяльності та раціональне управління витратами. Темпи зростання витрат (178%) є 

нижчими за темпи зростання прибутку, що свідчить про контрольованість витрат 

та їх оптимізацію. 

Аналіз «золотого правила» бізнесу виявив відхилення: темп зростання 

чистого прибутку (358%), перевищує темп зростання чистого доходу (184%), але 

лише темп зростання активів є від’ємним і демонструє зменшення. Це свідчить про 

скорочення ресурсної бази підприємства, що може вказувати на незначні інвестиції 

у розвиток або оптимізацію активів для підвищення їх ефективності. Загалом у 

2023 році ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» демонструє стабільний розвиток, забезпечуючи 

зростання доходів і прибутковості. Потрібно оцінити більш розлогу динаміку 

активів, адже їх скорочення може свідчити про певні ризики у довгостроковій 

перспективі. Для зміцнення позицій необхідно оцінити причини зменшення активів 

і, за потреби, розробити стратегії для їх відновлення або оптимального 

використання. 

Проведений аналіз дозволив виявити ключові фактори, що вплинули на 

формування фінансового результату ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» у різні роки. Основним 

фактором зростання фінансового результату у 2023 році  став чистий дохід від 

реалізації, що є ключовим джерелом надходжень для підприємства. Також в 

структурі доходів є невелика частка інших доходів. Водночас собівартість 

реалізованої продукції продемонструвала тенденцію до зростання, що вплинуло на 

фінансовий результат у зворотному напрямку. Її часта у структурі витрат 

залишалась домінуючою. Водночас, у структурі витрат присутні фінансові витрати. 

Незважаючи на це, зростання чистого доходу дозволило компенсувати збільшення 

витрат і забезпечити позитивний результат діяльності.  
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3.3. Оцінка рентабельності підприємства, шляхи її підвищення 

 

Рентабельність є одним із ключових показників ефективності діяльності 

підприємства, оскільки відображає здатність бізнесу генерувати прибуток і 

забезпечувати стабільний фінансовий розвиток. Цей показник не лише 

характеризує фінансові результати, але й дозволяє оцінити продуктивність та 

раціональність використання ресурсів підприємства. Аналіз рентабельності стає 

особливо актуальних у сучасних умовах економічної нестабільності, адже він дає 

змогу виявити слабкі місця у діяльності підприємства та знайти шляхи для її 

покращення. Рентабельність є відносним показником, що відображає ефективність 

отримання фінансових результатів (прибутку) підприємства у різних аспектах. Ці 

показники можуть аналізуватися через витратний, ресурсний або дохідний підходи, 

що дозволяє комплексно оцінити результати діяльності. В залежності від того з чим 

порівнюється показник прибутку [44]. 

З позиції витратного підходу, рентабельність визначається відношенням 

прибутку до витрат підприємства. Даний підхід дає змогу оцінити продуктивність 

використання ресурсів через вартість їх відтворення або заміщення. А саме 

визначити скільки прибутку генерує підприємство на кожну гривню витрат. Такий 

аналіз є особливо корисним для виявлення вузьких місць у структурі витрат і 

оптимізації виробничих процесів. Основними витратних показників 

рентабельності є: рентабельність продукції, інвестиційних проектів, окремих видів 

продукції, коефіцієнт окупності окремих витрат. 

Ресурсний підхід орієнтується на аналіз рентабельності з урахуванням 

активів, капіталу та зобов’язань. Цей підхід дозволяє визначити, наскільки 

ефективно підприємство використовує наявні ресурси для отримання фінансових 

результатів. Важливим аспектом є не лише розрахунок показників, а й оцінка 

стійкості підприємства до змін у структурі капіталу. Ресурсними показниками є: 

рентабельність власного капіталу, рентабельність активів. 

З позиції дохідного підходу, показники рентабельності розраховується як 

співвідношення прибутку до доходів. Цей підхід підкреслює здатність 
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підприємства створювати додану вартість і ефективно конвертувати дохід у 

прибуток. Показник відображає яку суму прибутку отримує підприємство з кожної 

гривні продажу. Аналіз рентабельності за дохідним підходом дозволяє зрозуміти, 

які з видів діяльності приносять найбільший внесок у загальний фінансовий 

результат, та визначити точки зростання. Основними дохідними показниками 

рентабельності є: валова рентабельність реалізації, чиста рентабельність реалізації, 

операційна рентабельність реалізації [45]. 

Характеристика та логіка розрахунку основних показників рентабельності у 

розрізі підходів наведено в Додатку Б. 

Одним із представлених витратних показників рентабельності є 

рентабельність виробничих витрат. Діяльність ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» демонструє 

значення виробничої рентабельності: 

• 2023 р.: (295 190/1 165 084)*100% = 25,3%; 

• 2022 р.: (202 534/592 908)*100% = 34,3%. 

Тобто підприємство у 2022 році отримало 0,34 грн, а у 2023 році 0,25 грн 

валового прибутку з 1 гривні вкладеної у собівартість. Тобто для компанії 2022 рік, 

в якому валовий прибуток був менший на 45%, був прибутковішим за 2023 рік 

майже на 0,1 грн.  

При аналізі фінансових результатів важливим є коефіцієнт окупності. Він 

складається з окупності виробничих та операційних витрат. Окупність операційних 

витрат складала: 

• 2023 р.: (1 401 461/1 460 274) = 0,96; 

• 2022 р.: (753 294/795 442) = 0,94. 

Це означає, що у 2023 році ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» понесло 0,96 грн 

операційних витрат, щоб отримати 1 грн доходу. 

А окупність виробничих витрат становила:  

• 2023 р.: (1 165 084/1 460 274) = 0,8; 

• 2022 р.: (592 908/795 442) = 0,75. 

Тобто, щоб у 2023 році ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» отримати 1 гривню доходу від 

реалізації продукції (товарів, робіт, послуг), потрібно понести 0,8 грн виробничих 
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витрат. 

Аналіз операційної діяльності є ключовим у досліджені фінансової 

ефективність ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД», оскільки вона формує основну частину 

прибутку підприємства (табл. 3.7). Для показників рентабельності операційної 

діяльності за нормативне значення прийнято його динамічний, постійний ріст. 

Таблиця 3.7 – Рентабельність ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» із застосуванням 

показника EBITDA 

Показники  
За звіт. 

період 

За попер. 

період 

1. Чистий дохід від реалізації, NR (ф. 2 р.2000) 1 460 274 795 442 

2. Фінансовий результат від операційної діяльності, EBIT (ф.2 

р.2190) 
67 987 63 711 

3. Амортизація, DА (ф.2 р.2515) 30 529 28 328 

4. EBITDA, (п.2 + п.3)  98 516 92 039 

Аналітичні операції: 

1. Розрахунок ключових показників формування грошового потоку від операційної 

діяльності 

Показники 
За звіт. 

період 

За поп. 

період 

2. Оцінка 

абс. змін 

до попер. 

періоду 

Рентабельність за EBITDА, %, EBITDA margin (п.4 / п.1 

× 100%) 
6,74 11,57 -4,83 

Джерело: сформовано автором за інформацією Звіту про фінансові результати (форма 

№2) за 2023 рік ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41, 43] 

 

У звітному періоді (2023 рік) показник EBITDA зріс, що свідчить про 

збільшення можливостей підприємства для капітальних інвестицій у розвиток 

бізнесу. Це демонструє покращення фінансового стану підприємства, та про 

поступову адаптацію діяльності до викликів війни. Водночас рентабельність за 

EBITDA має негативну динаміка – її зниження порівняно з попереднім роком на 

4,83 відсоткові пункти може вказувати на менш ефективне використання ресурсів 

для генерації прибутку до вирахування відсотків, податків, зносу та амортизації. 

Зростання EBITDA за таких умов може бути пов’язане із збільшенням обсягу 

операційної діяльності або доходів, проте зменшення рентабельності вказує на 

підвищення витрат, які супроводжують цей ріст. Це свідчить про необхідність 

більш ефективно управляти витратами для забезпечення стабільного фінансового 
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стану підприємства.  

Оцінка рентабельності операційної діяльності на основі коефіцієнта 

операційної рентабельності дозволяє підприємству оцінити здатність генерувати 

прибуток з кожної гривні отриманого доходу (табл. 3.8). 

Таблиця 3.8 – Динаміка коефіцієнта операційної рентабельності та 

визначення рівня ринкового ризику ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 2019-2023 рр. 

Показники, 

тис. грн 
2019 рік 2020 рік 2021 рік 2022 рік 2023 рік 

1. Чистий дохід від реалізації 
продукції 

1 026 370 1 464 340 1 518 526 795 442 1 460 274 

2. Фінансовий результат від 
операційної діяльності 17 919 46 146 93 155 63 711 67 987 

Розрахунок показників 

Коефіцієнт операційної рентабельності 0,018 0,032 0,061 0,08 0,047 

Розрахунок математичного сподівання 

рентабельності операційної діяльності 

М(Х)  

(0,018+0,032+0,061+0,08+0,047)/5=0,048 

Розрахунок середньоквадратичного 

відхилення рентабельності операційної 

діяльності  
√

(𝟎, 𝟎𝟏𝟖 − 𝟎, 𝟎𝟒𝟖)𝟐 + ⋯ + (𝟎, 𝟎𝟒𝟕 − 𝟎, 𝟎𝟒𝟖)𝟐

𝟓
= 𝟎, 𝟎𝟐𝟐 

Розрахунок коефіцієнта варіації 

рентабельності операційної діяльності 

(ринкового ризику) 

0,022/0,048=0,458 або 45,8%>30% (суттєвий ризик) 

Джерело: складено та розраховано автором на основі Звіту про фінансові результати 

(форма №2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

За останні 5 років, на 1 гривню понесених операційних витрат припало 4,8% 

прибутку. Даний показник демонструє, що хоч і підприємство набувало 

позитивних фінансових результатів за аналізований період, рівень операційної 

рентабельності залишався відносно не високим. Тому підприємству потрібно 

звернути увагу на подальшу оптимізацію витрат і підвищення ефективності 

операційної діяльності. Подібна динаміка вказує на потенціал для вдосконалення 

управління ресурсами підприємства задля збільшення його прибутковості. 

Коефіцієнт варіації становить 45,8%, що перевищує 30%. Це вказує на 

високий рівень ризику в операційній діяльності підприємства, обумовлений 

значними коливаннями ефективності. Такий результат може бути наслідком 

зовнішніх викликів, зокрема економічною нестабільністю через кризові явища, в 
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тому числі і воєнний стан. 

З метою наочного представлення змін коефіцієнта операційної 

рентабельності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» у розрізі аналізованого періоду 

представлено рис. 3.6. 

 

Рисунок 3.6 – Динаміка операційної рентабельності ТОВ "ВСМК-ТРЕЙД" 

2019-2023 рр. 

Джерело: побудовано автором на основі розрахованих даних із Звіту про фінансові 

результати (форма № 2) ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» [41] 

 

Свого максимального значення коефіцієнт операційної рентабельності набув 

у 2022 році – 8%, притому, що прибутки від операційної діяльності цього року були 

найнижчими за весь аналізований період. Найбільш продуктивним був 2021 рік, 

коли рівень прибутків був високим і підприємство отримувало в середньому 6,1 грн 

операційного прибутку з кожних 100 грн чистого доходу. 

Щоб оцінити динаміку показників рентабельності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 

різними групами представимо отримані результати в табл. 3.9. 

Згідно отриманих показників аналізу, за 2023 рік спостерігається загальне 

зниження більшості показників рентабельності підприємства. Це свідчить про 

погіршення ефективності використання ресурсів та зниження прибутковості 

діяльності, притому що ми бачимо зростання загального фінансового результату. 

До прикладу рентабельність продажів зменшилась на 5,2 в.п., що свідчить про 

зниження прибутковості. 

Тобто, основні дохідні показники рентабельності продемонстрували 
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зниження , що свідчить про скорочення частки прибутку на одиницю доходу. 

Таблиця 3.9 – Динаміка показників рентабельності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» за 

2022-2023 рр. 

Показники рентабельності по групам 2022 рік 2023 рік 

Δ Відхилення, 

відсоткові 

пункти 

Дохідні показники рентабельності 

Рентабельність продажів, % 25,5 20,2 -5,2 

Рентабельність операційного доходу, % 7,8 4,6 -3,2 

Витратні показники рентабельності 

Рентабельність виробничих витрат, % 34,3 25,3 -9 

Рентабельність операційних витрат, % 0,09 0,05 -0,04 

Коефіцієнт окупності виробничих витрат 0,75 0,8 +0,05 

Коефіцієнт окупності операційних витрат 0,94 0,96 +0,02 

Коефіцієнт покриття виробничих витрат 1,25 1,34 -0,09 

Коефіцієнт покриття операційних витрат 1,05 0,08 -0,04 

Ресурсні показники рентабельності 

Рентабельність оборотних активів, % 0,116 0,12 -0,004 

Рентабельність активів, % 0,045 0,013 +0,03 

Рентабельність чистих активів, % 0,19 0,063 +0,13 

Рентабельність власного капіталу, % 0,17 0,053 +0,12 

Джерело: складено автором на основі розрахованих показників діяльності ТОВ «ВСМК-

ТРЕЙД» та [48] 

Основними методами, які допоможуть підприємству підвищити 

прибутковість діяльності є: 

• ціновий метод: передбачає вивчення конкурентів на ринку, а саме їх 

рівень цін і встановлення більш привабливих пропозицій з метою залучення 

клієнтів; 

• метод високих цін: застосування преміальних цін на обмежений період, 

що може збільшити доходи від певних груп товарів або послуг; 

• метод тарифних планів: диференціація цін для різної сегментації 

клієнтів, що дозволяє охопити ширшу аудиторію клієнтів; 

• метод групового квотування: встановлення ліміту на продаж або послуги 

за фіксованою ціною, що може стимулювати попит; 

• метод групової оптимізації доходів: розрахунок оптимального рівня 

доходів для окремих груп, що сприятиме стійкому розвитку [49]. 

Запропоновані стратегії демонструють управління витратами через різні 

чинники, що дає змогу обрати потрібний в тому чи іншому напрямку діяльності. 
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Ефективне управління витратами не менш важливе, адже саме від їх 

оптимізації значною мірою залежить прибутковість підприємства. Для цього 

підприємству запропоновано як традиційні, так й інноваційні методи їх 

управлінням: 

- CVP-аналіз: вивчає взаємозв’язок між витратами, обсягами 

виробництва та прибутком з метою визначення точки беззбитковості. Це дозволяє 

підприємству оцінити, як зміни у обсягах виробництва впливають на формування 

прибутку; 

- LCC-аналіз: допомагає оцінити сукупні витрати протягом усього 

життєвого циклу продукції – від розробки до ліквідації. Цей метод дозволяє обрати 

найвигідніший варіант з економічної точки зору, мінімізувати ризики та 

максимізувати рентабельність; 

- бенчмаркінг: порівняння власних показників із показниками еталонних 

підприємств-конкурентів, лідерів ринку. Даний метод дозволяє визначити 

потенціал для покращення, виявити можливості вдосконалення і перейняти 

найкращі практики в управління витратами; 

- кост-кіллінг: виявлення і усунення надмірних витрат, які не впливають на 

основні бізнес-процеси, що допомагає зменшити собівартість, підвищити 

рентабельність і конкурентоспроможність; 

- EVA (економічна додана вартість): оцінка ефективності та 

результативності діяльності підприємства з врахуванням формування вартості, яку 

створює кожен відділ у процесі виробництва продукції та надання послуг. Метод 

допомагає коректно розподіляти ресурси для максимальної вигоди [50]. 

Кожен метод має свої особливості та може бути ефективним для різних 

галузей та власної специфіки діяльності підприємств. Вибір методів управління 

доходами та витратами слід здійснювати враховуючи як внутрішні так і зовнішні 

фактори, що впливають на фінансову стійкість підприємства. Це забезпечить йому 

оптимальне використання ресурсів, конкурентоспроможність та стабільний 

економічний розвиток [61]. Підприємство має обрати та запровадити оптимальні 

методи, задля забезпечення оптимального рівня рентабельності.  
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ВИСНОВКИ 

 

У кваліфікаційній магістерській роботі здійснено комплексне дослідження 

фінансових результатів діяльності підприємства в системі бухгалтерського обліку, 

а також їх аналітичну оцінку. Проведена робота дозволила розкрити облікову-

економічну природу категорій «доходи», «витрати», «фінансові результати», 

обґрунтувати методику побудови системи обліку цих елементів, оцінено їх вплив 

на результати діяльності та відповідно результатів аналізу запропоновано 

рекомендації щодо підвищення ефективності управління фінансовими 

результатами. Основні висновки за результати наукового дослідження полягають в 

наступному: 

1. Вивчено природу трактування категорій «доходи», «витрати», «фінансові 

результати». З’ясовано, що ці поняття мають широкий спектр інтерпретації як у 

класичній, так і сучасній науковій літературі. Трактування понять має відповідати 

особливостям діяльності конкретного підприємства та чинному законодавству. 

2. Досліджено сутність фінансових результатів як обліково-економічної 

категорії, визначено їхнє місце в системі управління підприємством. Обґрунтовано, 

що фінансовий результат є інтегрованим показником ефективності діяльності 

підприємства, який формується під впливом доходів і витрат. Здійснено 

класифікацію доходів і витрат за основними критеріями, що є основою для 

побудови обліку та проведення аналізу. 

3. Детально розкрито особливості побудови системи обліку доходів, витрат і 

фінансових результатів відповідно виду операцій. Встановлено, що для 

забезпечення об’єктивності та точності облікових даних у ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» 

використовуються: для обліку доходів рахунки 7 класу; для обліку витрат – 

рахунки 8 та 9 класів. Підкреслено важливість та особливості ведення аналітичного 

обліку  частині загальновиробничих, адміністративних витрат та витрат на збут.  

4. Розглянуто та структуровано методику обліку доходів і витрат від 

операційної, фінансової та інвестиційної діяльності. Підсумовано, що для обліку 

доходів і витрат фінансової діяльності використовуються рахунки 73, 95 і 97 , які 
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відображають доходи від фінансових інструментів (проценти, дивіденди), 

фінансові витрати (проценти за кредитами) тощо. Інвестиційна діяльність 

обліковується через рахунки 72, 96 та 98, що дозволяє фіксувати результати від 

операцій з капітальними активами, а також доходи від довгострокових фінансових 

вкладень. 

5. Вивчено особливості відображення облікової інформації про доходи, 

витрати та результати діяльності в обліковій політиці та фінансовій звітності. 

З’ясовано, що одним із ключових елементів облікової політики підприємства є 

порядок та особливості відображення облікової інформації про доходи, витрати та 

результати діяльності. На основі цього, виокремлено основні аспекти, що 

стосуються доходів, витрат та фінансових результатів для відображення в обліковій 

політиці підприємства. Крім того, у роботі згруповано порядок відображення 

фінансових результатів у Звіті про фінансові результати (форма №2). 

6. На основі проведеного аналізу динаміки, структури доходів і витрат 

діяльності ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» можна зробити висновок, що основним 

чинником, який похитує фінансову стійкість підприємства, є зовнішні виклики. До 

таких викликів належать макроекономічна нестабільність, зміни у ринковому 

середовищі, коливання попиту на основну продукцію, а також вплив глобальних 

економічних факторів. Ці обставини створюють ризики для стабільності отримання 

доходів і збереження рентабельності діяльності. 

7. Виконано аналітичне дослідження динаміки, структури доходів і витрат 

підприємства. Встановлено, що основну частину доходів підприємство отримує від 

здійснення операційної діяльності і лише невелика частина доходи від іншої 

діяльності. Крім того, з’ясовано, що у 2023 році підприємство адаптовувало свою 

діяльність до викликів війни, адже почало нарощувати продажі, про що свідчить 

зростання доходу на  84% в порівнянні з 2022 роком. Водночас зросли і витрати на 

78%, що є прийнятним у контексті забезпечення стабільності фінансових 

результатів. У ході дослідження встановлено, що значним зростанням виділились 

витрати на оплату праці +52% та на соціальні заходи +64%. Аналіз допоміг 

встановити, що підприємство у звітному році стикнулось із нестачею кадрів, через 
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що було прийнято рішення підвищити заробітні плати та залучити кваліфікованих 

працівників. Дані заходи мали на меті утримати та залучити кваліфіковані кадри. 

8. Проведено оцінку рентабельності діяльності підприємства. Зокрема, 

встановлено, що, хоча підприємство отримує прибуток, рівень рентабельності 

залишається низьким. За даними аналізу 2019-2023 років, можна побачити що при 

збільшенні обсягів доходів спостерігається зменшення показників рентабельності. 

Низька рентабельність при зростанні обсягів діяльності свідчить про необхідність 

оптимізації витрат і впровадження заходів щодо підвищення ефективності їх 

використання. 

9. З метою посилення фінансової стійкості підприємству доцільно 

розглянути можливості диверсифікації джерел доходу своєї діяльності. Це може 

включати розвиток нових напрямів бізнесу, розширення асортименту продукції або 

послуг інвестування у фінансові інструменти. А також залучення додаткових 

доходів через створення джерел фінансових або інвестиційних прибутків, адже їх 

частка у загальних доходах складає мізерну частину. Такий підхід дозволить 

зменшити залежність від зовнішніх факторів і підвищити адаптивність 

підприємства до умов невизначеності. Також у роботі запропоновано сучасні та 

традиційні методи управління витратами та методи підвищення прибутковості. 

Таким чином, результати проведеного дослідження підтверджують, що 

ефективне управління фінансовими результатами базується на чіткій побудові 

системи обліку, проведені регулярного та комплексного аналізу доходів і витрат та 

обґрунтуванні управлінських рішень. Окреме місце в аналізі фінансових 

результатів повинно займати вивчення рентабельності, яка допомогла побачити 

негативні явища, які стояли за позитивним фінансовим результатом.  І вже на 

основі отриманих результатів підприємство має приймати управлінські рішення. 

Запропоновані заходи можуть бути використані для підвищення фінансової 

стійкості підприємства, зниження ризиків і формування його конкурентних 

переваг.   
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ДОДАТКИ 

Додаток А 

Видаткова накладна на відвантаження продукції покупцю 

 

Джерело: надано ТОВ «ВСМК-ТРЕЙД» під час проходження практики  



93 

Додаток Б 

Таблиця Б.1 – Основні показники рентабельності в розрізі груп показників 

Показник 

Порядок розрахунку 
Характеристика 

показника Формула розрахунку 
Порядок розрахунку 

за фін. звітами 

Дохідні показники рентабельності 

Рентабельність 

продажів (ROS) 
Валовий прибуток (збиток)

Чистий дохід від реалізації
 

2090(2095)

2000
∗ 100 

Показує, який прибуток 

отримує підприємство з 1 

гривні доходу від реалізації 

продукції або послуг 

Рентабельність 

операційного доходу 

(ROOD) 

Фінансовий результат 
операційної діяльності

Операційний дохід
 

2190(2195)

2000 + 2120
∗ 100 

Відображає прибутковість 

операційної діяльності 

підприємства 

Витратні показники рентабельності 

Рентабельність 

виробничих витрат 

(ROPC) 

Валовий прибуток (збиток)

Собівартість реалізованих 
послуг

 2090(2095)

2050
∗ 100 

Визначає економічну 

ефективність поточних 

витрат на виробництво 

продукції 

Рентабельність 

операційних витрат 

(ROOC) 

Фінансовий результат 
операційної діяльності 

Операційні витрати
 

2190(2195)

2050 + 2130 + 2150 + 2180
 

Відображає прибутковість 

операційної діяльності 

Коефіцієнт окупності 

виробничих витрат 

(COPC) 
Собівартість реалізованих послуг

Чистий дохід від реалізаці
 

2050

2000
 

Визначає, скільки 

виробничих витрат 

необхідно підприємству 

понести, щоб отримати 1 

гривню валового прибутку 

Коефіцієнт окупності 

операційних витрат 

(COOC) 

Операційні витрати

Чистий дохід від реалізаціх
 

2050 + 2130 + 2150 + 2180

2000
 

Відображає, скільки 

операційних витрат 

потрібно здійснити, щоб 

створити 1 гривню доходу 

Коефіцієнт покриття 

виробничих витрат 

(CPC) 

Чистий дохід від реалізації

Собівартість реалізованих послуг
 

2000

2050
 

Демонструє здатність 

підприємства генерувати 

доходи, достатні для покриття 

виробничих витрат 

Коефіцієнт покриття 

операційних витрат 

(COC) 
Чистий дохід від реалізації

Операційні витрати
 

2000 + 2120

2050 + 2130 + 2150 + 2180
 

Характеризує здатність 

підприємства 

забезпечувати операційні 

витрати доходами від 

основної діяльності 

Ресурсні показники рентабельності 

Рентабельність 

оборотних активів 

(ROCA) 

Фінансовий результат 
операційної діяльності 

Середня вартість
оборотних активів

 
2190(2195)

(1195 гр. 3 + 1195 гр. 4)/2
 

Показує, наскільки ефективно 

підприємство використовує 

обігові кошти для отримання 

прибутку 

Рентабельність 

активів (ROA) 
Прибуток до оподаткування

Середня вартість активів
 

2290(2295)

((1010 + 1100 + 1110) гр. 3 +
(1010 + 1100 + 1110)гр. 4))/2

 
Оцінює ефективність 

використання активів для 

створення прибутку 

Рентабельність 

чистих активів 

(RONA) 

Прибуток до оподаткуваня

Середня вартість 
чистих активів

 2290(2295)

1300 − (1595 + 1695)
 

Демонструє ефективність 

використання власного 

капіталу і довгострокових 

зобов’язань 

Рентабельність 

власного капіталу 

(ROE) 
Чистий прибуток

Середня вартість
власного капіталу

 2350(2355)

(1495, гр. 3 + 1495 гр. 4)/2
 

Характеризує рівень 

прибутковості власного 

капіталу, а саме скільки 

прибутку генерується на 1 

гривню вкладених власних 

коштів 

Джерело: розроблено автором на основі [43, 46, 47] 
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