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В умовах жорстокої конкуренції на ринках товарних послуг
актуальним стає питання спрощення взаємовідносин між поста-
чальниками та покупцями.

Великого значення для постачальника набувають джерела фі-
нансування дефіциту обігових коштів. Серед таких джерел фі-
нансування можна виділити:
⎯ власні кошти підприємств;
⎯ товарний кредит;
⎯ банківський кредит;
⎯ факторинг.
Термін «факторинг» походить від англійського слова «посеред-

ник, агент». З економічного погляду — це посередницька опера-
ція. Факторинг — це комісійно-посередницька діяльність, по-
в’язана з поступкою банкові клієнтом-постачальником неоплаче-
них платіжних вимог (рахунків-фактур) за поставленими товара-
ми, виконаними роботами, послугами і, відповідно, права одер-
жання платежу по них, тобто за інкасування дебіторської забор-
гованості клієнта.

Проведення факторингових операцій в Україні регламенту-
ється на законодавчому рівні:

1. Цивільним кодексом України. За договором факторингу
(фінансування під відступлення права грошової вимоги) одна
сторона (фактор) передає або зобов’язується передати грошові
кошти в розпорядження другої сторони (клієнта) за плату, а клі-
єнт відступає або зобов’язується відступити факторові своє право
грошової вимоги до третьої особи (боржника) [1, гл. 73, ст. 1077].

2. Господарським кодексом України. Придбання банком права
вимоги у грошовій формі з поставки товарів або надання послуг з
прийняттям ризику виконання такої вимоги та прийом платежів
(факторинг) є банківською операцією, що здійснюється на комі-
сійних засадах на договірній основі. За договором факторингу
банк бере на себе зобов’язання передати за плату кошти в розпо-
рядження клієнта, а клієнт бере на себе зобов’язання відступити
банкові грошову вимогу до третьої особи, що випливає з відно-
син клієнта з цією третьою особою [2, гл. 35, ст. 350].

3. Законом України «Про банки та банківську діяльність» фак-
торинг визначається як банківська операція, що передбачає бан-
ком права вимоги на виконання зобов’язань у грошовій формі за
поставлені товари чи надані послуги і взяття на себе ризику ви-
конання таких вимог і приймання платежів [3, ст. 47].

4. Законом України «Про податок на додану вартість». Факто-
ринг — операція з переуступки першим кредитором прав вимоги
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боргу третьої особи другому кредитору з попередньою або на-
ступною компенсацією вартості такого боргу кредитору [ 4, ст. 1].

5. Платникам податків, які планують здійснювати факторин-
гові операції необхідно керуватися Законом України «Про фінан-
сові послуги та державне регулювання ринків фінансових по-
слуг» [5, розділ ІІ].

У міжнародній практиці суб’єкти факторингових операцій у
своїй діяльності також керуються «Конвенцією про міжнародний
факторинг», що прийнята 27 травня 1988 року Міжнародним ін-
ститутом уніфікації приватного права. Згідно з цією конвенцією,
до факторингових зараховують операції, що відповідають такими
критеріям:
⎯ наявності кредитування у формі попередньої оплати бор-

гових зобов’язань;
⎯ веденню бухгалтерського обліку постачальника, перш за

все обліку реалізації;
⎯ інкасуванню його заборгованості;
⎯ страхуванню постачальника від кредитного ризику.
Головною метою здійснення банком-фактором факторин-

гових операцій є своєчасне інкасування боргів для скорочення
втрат, внаслідок затримок платежів і попередження сумнівних
боргів, надання кредиту в формі попередньої оплати, підвищення
ліквідності та зменшення фінансового ризику для клієнтів, які
вважають для себе нераціональним виконання робіт з перевірки
платоспроможності своїх контрагентів, ведення бухгалтерського
обліку своєї вимоги до них.

Об’єктом факторингової операції є право вимоги на вико-
нання зобов’язань у грошовій формі.

Суб’єктами факторингу є:
⎯ продавець (постачальник);
⎯ покупець;
⎯ посередник-фактор (факторингова компанія або комерцій-

ний банк).
Факторингові операції можуть бути класифіковані за ба-

гатьма ознаками:
1. В залежності від сектору ринку, де здійснюються факторин-

гові операції:
• внутрішні (передбачає, що постачальник, покупець і фактор

перебувають під юрисдикцією однієї країни);
• зовнішні або міжнародні (передбачають, що суб’єкти фак-

торингової угоди перебувають під юрисдикцією різних країн).
2. В залежності від поінформованості учасників факторинго-

вої угоди:
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• відкриті (якщо боржника повідомляють про укладення до-
говору факторингу і пропонують здійснювати платежі безпосе-
редньо фактору).

Повідомлення боржника при відкритому факторингу здійсню-
ється шляхом напису на рахунку-фактурі про те, що правонаступ-
ником по виникаючому боргу є певна факторингова компанія (ко-
мерційний банк) і платіж повинен здійснюватися на її користь;

• закриті (не передбачають повідомлення дебіторів, ніхто не
знає про перевідступлення постачальником прав вимоги боргу, і
тому кошти переказують постачальнику, який розраховується з
фактором самостійно).

3. В залежності від прийняття кредитного ризику:
• з правом регресу (постачальник несе ризики за борговими

вимогами, які придбав у нього фактор, тобто такий факторинг
дозволяє фактору повернути постачальникові неоплачені покуп-
цем боргові вимоги і вимагати від нього повернення грошових
коштів фактору);

• без права регресу (фактор бере на себе ризик щодо одержан-
ня грошових коштів від покупців).

4. За набором послуг, що включає факторинг, він може бути:
• з повним набором послуг (передбачає надання постачальни-

ку, крім суто факторингових послуг, також інші: аудиторські,
юридичні, управління заборгованістю за наданими кредитами
тощо);

• з частковим набором послуг (передбачає оплату фактором
лише рахунків-фактур постачальника).

5. Залежно від охоплення факторингом переуступлення по-
стачальником боргових вимог розрізняють факторинг:

• з перевідступленням усіх боргів ( дає змогу уникнути веден-
ня подвійного обліку й управління кредитом за окремими борго-
вими вимогами, що не були перевідступлені);

• з перевідступленням частини боргів.
6. Залежно від порядку оплати боргових вимог розрізняють

факторинг:
• з попередньою оплатою (передбачає негайну оплату розра-

хункових документів постачальника, як тільки їх буде надано фак-
тору. Фактично фактор здійснює кредитування постачальника);

• без попередньої оплати (фактор зобов’язується оплати пере-
дані йому постачальником розрахункові документи на визначену,
зафіксовану у договорі дату, як правило, в день оплати докумен-
тів боржниками. Оскільки зафіксований у договорі строк — це
середня величина, то цілком нормально, що окремі покупці здій-
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снять платіж раніше обумовленого терміну, а інші — пізніше.
Перевага для постачальника полягає в тому, що він знає точну
дату одержання коштів і тому може відповідно планувати свою
діяльність.)

7. ДРОБОВИЙ ФАКТОРИНГ (split factoring), що використову-
ється звичайно більш крупними, диверсифікованими фірмами.
В цьому випадку фірма переуступає всі свої боргові вимоги не
однієї, а кільком факторинговим компаніям. Метою подібного
прийому може бути як мінімізація ризику неправильного вибору
факторингової компанії, так і більш вузька спеціалізація окремих
факторингових компаній на тих або інших напрямах діяльності
постачальника. Дроблення здійснюється звичайно по географіч-
них районах, по групах товарів і т. д. Останнім часом подібна
практика зустрічається досить рідко.

8. Розвитком факторингової угоди про повне обслуговування
можна рахувати агентську угоду, або УГОДУ Про ОПТОВИЙ
ФАКТОРИНГ (wholesale factoring). Прибуткове підприємство, з
солідною історією, може виробити власну ефективну систему об-
ліку і управління кредитом, і послуги факторингової компанії в
цій частині йому можуть не бути потрібні або невигідні. Проте,
якщо воно потребує захисту від кредитних ризиків, то між ним і
факторською компанією може бути укладено агентську угоду,
або угоду про оптовий факторинг, відповідно до якого компанія
придбаватиме неоплачені боргові вимоги, а постачальник висту-
патиме як агент по їх інкасуванню.

Перевага подібної угоди в тому, що знижуються витрати фак-
торингової компанії за оцінкою кредитоспроможності клієнта і
відповідно зменшується платня, стягувана з постачальника. Оскіль-
ки факторингова компанія в даному випадку не робить безпосе-
реднього впливу на процес інкасування, вона не може гарантува-
ти платіж до певної дати.

Агентський факторинг. Суб’єкти і їх функції:
а) банк-партнер — надає пасиви під проведення факторин-

гових операцій, а також здійснює бухгалтерський супровід опе-
рації;

б) агент — спочатку розробляє схему проведення операцій,
вносить корективи. На етапі взаємодії Агентові ставиться переві-
рка ділової репутації клієнта, його дебіторів, аналіз фінансово-
господарської діяльності клієнта, юридичний аналіз договорів
постачання, перевірка товарності поставок, здійснення поточного
адміністрування заборгованості;
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в) клієнт — юридична особа, що здійснює постачання ліквідно-
го товару дебіторам на умовах відстрочки платежу від 4 до 90 днів;

г) покупець — юридична/фізична особа (дебітор клієнта), що
купує товар на умовах відстрочки платежу від 4 до 90 днів.

Механізм проведення факторингових операцій.
Процес організації факторингового обслуговування в кожно-

му конкретному випадку має свої специфічні особливості, які за-
лежать від безлічі факторів, які й визначають вид факторингу.
Проте, якщо роздивлятися типовий механізм факторингової опе-
рації, його можна звести до наступного.
В здійсненні факторингової угоди приймають участь три

сторони:
1. Фактор — посередник, в якості якого може виступати ко-

мерційний банк або спеціалізована факторингова компанія.
2. Постачальник.
3. Покупець.

Факторингове обслуговування відбувається в наступній по-
слідовності:

1. Договір купівлі — продажу.
2. Поставка товару.
3. Договір факторингу.
4. Факторингові платежі.
5. Оплата за поставлений товар.
6. Комісійна нагорода.
Постачальник отримує певну суму безпосередньо від факто-

рингової фірми, яка її обслуговує, в момент відгрузки товару по-
купцеві до оплати її покупцем. І лише частину суми виплачується
в ході певного обумовленого в договорі строку. Неповна оплата
рахунків, у момент їх придбання, служить для факторингової
фірми гарантією від можливих збитків, у зв’язку з будь-якими
обставинами.

Також банк-фактор у рамках здійснення факторингових опе-
рацій, крім надання кредиту, здійснює повне факторингове об-
слуговування — бухгалтерське, інформаційне, збутове, страхове,
юридичне, яке включає обробку рахунків клієнта, контроль за
виконання строків платежів, фінансові консультації, захист інте-
ресів клієнта при неплатоспроможності його боржників, що є
відмінною рисою даного виду операцій.

Загальна схема організації факторингової операції може бути
представлена так, як на рис. 1.
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Рис. 1. Загальна схема організації операції факторингу

Пояснення до рис. 1.
1. Поставка продавцем товару покупцю на умовах відстрочки

платежу.
2. Уступка продавцем права вимоги з боргу на користь банку-

фактора.
3. Виплата банком продавцю дострокового платежу (до 90 %

від суми поставленого товару) відразу після поставки.
4. Оплата покупця за поставлений товар банку-фактору.
5. Виплата банком продавцю залишку коштів (наприклад від

10 %, після оплати покупцем за вирахуванням процентів, комісії
та інших витрат).

Як видно з рисунка, банк відіграє вирішальну роль у прове-
денні факторингової операції. Після поставки товару продавець
звертається до банку-фактора. Згідно із встановленою практи-
кою, факторинговий відділ купує вимоги (рахунки-фактури) на
умовах негайної оплати близько 80—90 % вартості поставки. По-
стачальник передає список своїх клієнтів на сьогоднішній день.
Крім того, він повідомляє, у якому обсязі будуть здійснюватись
поставки вказаним клієнтам, а також який кредитний ліміт йому
буде потрібний щодо кожного клієнта.

Правовою основою взаємин банку-фактора з клієнтом є дого-
вір, що визначає зобов’язання і відповідальність сторін. Зокрема,
у ньому вказуються: вид факторингу, розмір факторингового
кредиту і процентна ставка за цей кредит, розмір комісійної ви-
нагороди за всіма видами комісійно-посередницьких послуг, га-
рантії виконання взаємних зобов’язань і матеріальна відповіда-
льність за їх невиконання, порядок оформлення документів та
інші умови на розсуд сторін.
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Оскільки факторингові операції мають ризиковий характер, до
укладання договору з клієнтом банк-фактор повинен ретельно
вивчити фінансовий стан потенційного клієнта для того, щоб пе-
реконатися в його кінцевій платоспроможності, проаналізувати
показники ліквідності балансу, склад і тривалість дебіторської
заборгованості, можливості реалізації продукції, що випускаєть-
ся, кон’юнктуру ринків збуту, коло покупців продукції, майбут-
нього клієнта і його платоспроможність та ін. Зазначений аналіз
має бути виконано протягом двох тижнів. У випадку позитивного
вирішення питання, в укладеному договорі між клієнтом і бан-
ком-фактором, звичайно, передбачається гранична сума, на яку
може бути видано факторинговий кредит або прийнято докумен-
ти на інкасо. Для визначення величини ліміту клієнт повинен
представити факторинговій фірмі наявні в нього господарські до-
говори з покупцями. Договір на факторингове обслуговування
укладається, як правило, на термін не менш ніж один рік.

Враховуючи ризиковий характер факторинговий операцій,
банк-фактор, укладаючи угоди про факторингове обслуговуван-
ня, має диференційовано підходити до їх проведення, з ураху-
ванням вимог до ліквідності свого балансу, а також кредито-
спроможності боржника.

Після укладання угоди про факторингове обслуговування,
банк-фактор відкриває для клієнта факторинговий рахунок, з
якого оплачує, на погоджених сторонами умовах, його розрахун-
кові документи, акцептовані платниками, і на який зараховують-
ся надходження коштів від платників на адресу клієнта.

Коли факторинговий відділ банку встановлює ліміти окремим
дебіторам і поставки за ними вже здійснено, відділ негайно опла-
чує рахунки ще до настання строку платежу. Однак 10-20 % суми
вимог клієнта банк тимчасово утримує до моменту, коли поку-
пець товару буде вважати договір з продавцем виконаним і не
буде пред’являти претензій.

Якщо боржник не виплачує в строк рахунки факторингу, то
виплати, замість нього, проводить факторинговий відділ.

Ризики, що виникають при здійсненні факторингової опе-
рації.

Сильною стороною факторингу є прийняття банком-фактором
ризиків (в Україні ця риса тільки починає відзначатися) та забез-
печення, таким чином, фінансової ліквідності клієнта.

Ризик за факторинговими операціями є складною економіч-
ною категорією, оскільки включає всі ризики, які несе фінансова
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установа внаслідок можливих розбіжностей платежів за факто-
рингом у термінах і обсягах.

У табл. 1. подано перелік ризиків, що притаманні факторингу.

Таблиця 1
РИЗИКИ ФАКТОРИНГУ

Тип ризику Сутність ризику

Кредитний Ризик несплати покупцями за поставлені клієнтом това-
ри. Після укладання факторингового договору та надан-
ня фінансування підприємству-клієнту, банк, за умов
безрегресного факторингу, повністю несе збитки, пов’я-
зані з недоотриманням коштів від дебіторів. У цьому
випадку, постачальник може уникнути таких збитків,
тому що вже отримав від банку 60—90 % вартості конт-
ракту

Ліквідноності Ризик несвоєчасної оплати поставок покупцями, які
призводять до недостатності коштів у постачальника для
покриття поточних витрат. При факторингові підприєм-
ство-клієнт отримує 60—90 % фінансових ресурсів від
фактора (банку) практично в момент поставки, тому ри-
зик ліквідності постачальника відсутній

Процентний Ймовірність виникнення ризику зміни ринкової вартості
кредитних ресурсів вище, ніж при короткострокових по-
слугах факторингу. За умов безперервного фінансуван-
ня, банк-фактор може взяти на себе гарантії незмінності
процентної політики, що є стабілізуючим фактором для
бізнесу постачальника

Валютний Врахування ризиків зміни валютного курсу в період від-
строчення платежу за поставлені товари є важливим для
компаній, які займаються переважно зовнішньоекономіч-
ною діяльністю

Отже, головним для ризиків, що притримані факторинг є на-
ступне:

1. вірогідне зниження платоспроможності дебіторів;
2. наявність підвищених кредитних ризиків при умові незнач-

ної кількості дебіторів, значна сума заборгованості за одним із
дебіторів;

3. відсутність грошових потоків у клієнта по поточному рахун-
ку в банку, що унеможливлює у разі регресу списання коштів з
поточного рахунку клієнта в погашення простроченої заборгова-
ності за факторинговими операціями.
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На відміну від банківського кредитування, при факторингово-
му обслуговуванні, одержуючи фінансування своїх продажів, по-
стачальник не несе такі витрати:

• відсотки за користування кредитом;
• витрати по оформленню кредиту, включаючи реєстрацію і

страхування застави, оплату робочого часу співробітників на
оформлення й підготовку документів для кредитного відділу і
т. ін.., комісії за надання кредиту;

• витрати на екстрену мобілізацію грошових коштів при на-
станні терміну погашення кредиту або виплати відсотків, вклю-
чаючи упущену вигоду, пов’язану з вилученням цих засобів з
обороту;

• у зв’язку з тим, що кредит береться на фіксований термін (як
правило, перевищуючий термін товарного кредиту), а факторин-
гове обслуговування допускає стягнення плати лише за термін
товарного кредиту, фактична плата за кредит буде вищою, ніж
при факторинговому обслуговуванні.

Факторинг є різновидом торгово-комісійної операції та міс-
тить елементи традиційного короткострокового кредитування і
вексельного кредитування, проте відрізняється від них. Так, век-
сельна форма кредитування, на відміну від факторингу, не дає
гарантії в своєчасній оплаті, а примусове виконання вексельних
обов’язків потребує додаткових випадків. У випадку із традицій-
ним кредитуванням, увесь ризик неплатежу, а відповідно й пове-
рнення кредиту, лягає на постачальника.

Переваги факторингу
Використання факторингу найбільш ефективне для невеликих

та середніх підприємств, які розширюють обсяги продажу або
виходять на нові ринки, а також для новостворених компаній, що
мають певні проблеми з нестачею грошових коштів, у зв’язку з
несвоєчасним надходженням платежів від дебіторів, наявністю
надлишкових запасів, труднощами в організації виробничого про-
цесу. Найчастіше такі фірми мають низький кредитний рейтинг,
що не дає їм змоги отримувати банківські позики. Тому факто-
ринг має такі переваги (табл. 2.)

Недоліки факторингу
Незважаючи на всі існуючі переваги, які має факторингове

обслуговування, воно також має і свої недоліки, тобто слабкі
сторони:

1. Вища, порівняно з кредитами, вартість, яка складається з
3-ох частин:
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1) фіксованого збору за обробку документації;
2) комісійних за факторингове обслуговування;
3) процентів за використання фінансових ресурсів.

 Таблиця 2
ПЕРЕВАГИ ФАКТОРИНГУ

Для постачальника (продавця-клієнта) Для покупця (дебітора)

1. Додаткове без заставне фінансування.
2. Прискорення оборотності дебіторсь-
кої заборгованості.
3. Зменшення втрат у разі затримки
платежів з боку покупця.
4. Ліквідація касових розривів.
5.Спрощення планування грошового
обігу.
6. Збільшення товарообігу.
7. Можливість пропозиції покупцям
гнучких термінів оплати.
8. Посилення контролю за оплатою по-
точної заборгованості.
9. Своєчасна сплата податків і контрак-
тів за рахунок наявності в необхідному
обсязі обігових коштів.
10. Розширення клієнтської бази та вста-
новлення стабільних відносин з покуп-
цями, які матимуть постійну можливість
закупівлі товару з відстрочкою оплати.
11. Можливість розширення частки на
ринку.
12.Залучення нових клієнтів.

1. Вигідніші умови оплати, що
не вимагає вилучення значних
грошових коштів з обігу, у разі
передоплати.
2. Планування графіку пога-
шення заборгованості.
3. Збільшення купівельної
спроможності.
4. Своєчасна купівля необхідних
товарів чи матеріалів.
5. Розширення сервісних послуг.

2. Існує й інший варіант вартості факторингу у вигляді 2-х
складових:

1) безпосередня плата за фінансування, що визначається як
близька до відсоткової ставки за кредитом, а її величина тісно
пов’язана з терміном фінансування, наданого банком;

2) комісійна винагорода банку-фактору за додаткові послуги
та прийняття ризиків на себе.

Між тим, практика роботи фактора з управління факторингом
свідчить, що вартість фінансування продажу через факторинг
знижує загальні витрати фінансування підприємства в 1,8—
2,4 рази.

3. Банки приймають не будь-яку дебіторську заборгованість
на обслуговування, тобто, плануючи скористатися факторингом,
слід мати на увазі, що до купівлі-продажу не приймається:
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⎯ прострочена дебіторська заборгованість;
⎯ заборгованість покупців, які є пов’язаними з продавцем

особами;
⎯ заборгованість по договорах, що передбачають бартерні

розрахунки;
⎯ заборгованість покупців з незнайомою платіжною дисцип-

ліною.
Цей перелік може змінюватися і доповнюватися у кожному

конкретному банку і випадку.
3. Недостатність кваліфікованого персоналу для формування

різних технологій факторингу, враховуючи його багатоаспект-
ність і кількість учасників. Відсутність досвіду не дозволяє вра-
хувати всі власні можливості і можливості підприємства-клієнта,
що знижує ефективність фінансової послуги.

Оподаткування операцій факторингу.
Згідно закону України «Про банки і банківську діяльність»

банки мають право здійснювати придбання права вимоги на ви-
конання зобов’язань в грошовій формі за поставлені товари або
надані послуги, приймаючи на себе ризик виконання таких вимог
і прийом платежів (факторинг).

Законом України «Про фінансові послуги і державне регулю-
вання ринків фінансових послуг» операція факторингу віднесена
до фінансових послуг.

Законом України «Про податок на додану вартість» факторинг
визначається як операція по переуступці першим кредитором
прав вимоги боргу третьої особи другому кредитору, з поперед-
ньою або наступною компенсацією вартості такого боргу першо-
му кредитору (п. 1.10). Таким чином, факторинг є спеціальною
фінансовою послугою, яка включає ознаки поступки вимоги. По-
ступка вимоги кредитором іншій особі регулюється ст. 197—200
Цивільного кодексу України.

Статтею 197 Цивільного кодексу України поступка вимоги
кредитором іншій особі передбачає перехід до набувальника ви-
моги прав, які забезпечують виконання зобов’язання.

Відповідно Закону України «Про податок на додану вартість»
не є об’єктом оподаткування факторингової операції, якщо об’єк-
том боргу є валютні цінності, цінні папери, зокрема компенса-
ційні папери (сертифікати), інвестиційні сертифікати, житлові
чеки, земельні бони і деривати (п. 3.2.5.).

Відповідно Декрету Кабінету Міністрів України «Про систему
валютного регулювання і валютного контролю», до валютних
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цінностей належить валюта України, платіжні документи і цінні
папери, визначені у валюті України, іноземна валюта, платіжні
документи і цінні папери, визначені в іноземній валюті.

Таким чином, аналіз норм чинного законодавства дає можли-
вість вважати, що при здійсненні факторингової операції відбу-
вається придбання банком чинником прав вимоги на виконання
зобов’язань в грошовій формі за поставлені товари або надані по-
слуги. І об’єктом боргу, при цьому, є валютні цінності, а саме ва-
люта України. Виходячи з викладеного, вважаємо, що є підстави
для застосування норм Закону України «Про податок на додану
вартість», відповідно якому не є об’єктом оподаткування факто-
рингові операції, якщо об’єктом боргу є валютні цінності.

Аналіз факторингових операцій
Аналіз факторингових операцій допомагає всебічно зважити

їх позитивні та негативні сторони, і є, безумовно актуальним і
необхідним завданням. В основі факторингових операцій лежить
купівля банком розрахункових документів постачальника на від-
вантажену продукцію і передання постачальником банку права
вимоги боргу платника зобов’язань за продукцію. Ці операції
відносять до високодохідних, а відповідно до високо ризикова-
них: ставки за ними на 2—3 % вищі, ніж за кредитами.

Головною метою аналізу факторингових операцій є визначен-
ня невикористаних резервів з підвищення рівня їх ефективності.
Крім того, в процесі аналізу факторингових операцій необхідно
визначити:

1. рівень купівлі дебіторської заборгованості;
2. значимість факторингу в діяльності банку;
3. дохідність і прибутковість факторингових операцій;
4. доцільність проведення факторингових операцій.
Джерелами даних для аналізу факторингових операцій є:
⎯ файл 02 — дані про обороти та залишки на балансових ра-

хунках в розрізі кодів валют та груп країн;
⎯ ф. № 1Д-КБ «Баланс комерційного банку» (щоденна );
⎯ ф. № 1-КБ «Баланс комерційного банку» (місячна);
⎯ ф. № 10-КБ «Оборотно-сальдовий баланс комерційного

банку»;
⎯ ф. № 11 «балансовий звіт комерційного банку»;
⎯ аналітичні дані за рахунками 203-ї групи: 2030, 2037, 2038,

2039, 6023, 9800.

Аналіз динаміки та структури факторингових операцій.
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Значення факторингових операцій у діяльності банку визнача-
ється за допомогою таких показників:
⎯ питома вага фактор операцій у загальній сумі активних

операцій банку;
⎯ розмір факторингових операцій на 1грн капіталу;
⎯ розмір факторингових операцій на 1 грн статутного капі-

талу;
⎯ рівень купівлі дебіторської заборгованості.
Показник питомої ваги факторингу розраховується за такою

формулою:

всьогобанку,Активи
операціївіфакторингоуВкладенняІфактор = .

Розмір факторингових операцій на 1 грн капіталу та 1 грн ста-
тутного капіталу розраховується діленням залишків за рахунками
2030,2037,2038,2039 на суму балансового капіталу (капіталу-
брутто) за рахунками 5-го класу або на суму статутного капіталу
на початок або кінець періоду.

Для визначення рівня купівлі дебіторської заборгованості не-
обхідно суму, що перерахована фактор-банком постачальникам
за торгівельно-комерційними операціями, поділити суми, первіс-
но пред’явлені платниками, і помножити на 100 %.

Аналіз динаміки здійснюється за допомогою показників:
⎯ абсолютний приріст факторингових кредитів;
⎯ темп зростання факторингових операцій;
⎯ темп приросту факторингових операцій.
Аналіз руху факторингових операцій починається з визначен-

ня коефіцієнта співвідношення наданих та повернутих факторин-
гових кредитів:

періодукінецьнакредитіввихфакторингоЗалишок
едитиоринговікрНаданіфактКнад.фактор = ;

періодупочатокнакредитіввихфакторингоЗалишок
платникаминівідшкодоваСуми.К орповер.факт = .

Структурний аналіз визначає: галузеву структуру суб’єктів
факторингових операцій (він необхідний для диверсифікації ри-
зику); та операції за географічними зонами та термінами.
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Аналіз ризикованості факторингових операцій.
За ступенем ризику факторингові операції відносять до 3-х

груп ризику:
⎯ стандартні — заборгованість, за якою строк погаше-

ня/повернення, передбачений договором, ще не настав (коефіці-
єнт ризику 2 %);
⎯ сумнівні — існує прострочена заборгованість за операція-

ми терміном до 90 днів (коефіцієнт ризику 50 %);
⎯ безнадійні — термін простроченої заборгованості понад 90

днів (коефіцієнт ризику 100 %).
Для оцінювання якості портфеля факторингових кредитів з

позиції ризику використовують такі коефіцієнти:

всьогокредити,віФакторинго
ризикуступенемзазваженікредити,віФакторингоякостіКоефіцієнт = ;

кредитіввихфакторинго
хбезнадійнивагаПитома =

всьогокредити, віФакторинго
безнадійнікредитивіФакирпменр ;

кредитіввихфакторинго
проблемнихвагаПитома =

всьогокредити, віФакторинго
кредитивіфакторингоіПрострочен .

Аналіз ефективності факторингових операцій
Дохід від факторингових операцій складається з суми комі-

сійних зборів за проведення банком цієї операції і суми процентів
за наданий кредит фактор-банком. Розрахунок рівня дохідності
можна зробити за формулою:

документіввихрозрахункооплатуна
банком-факторнаперераховащоСума,

операційвихфакторинговідДохідДфактор = .

Вигідність (доцільність) факторингових операцій для комер-
ційного банку визначається зіставленням питомої ваги прибутку
від факторингових операцій, у загальній сумі банківського при-
бутку, з питомою вагою факторингових операцій у загальній сумі
активів банку.

Отже, наведена методика дає змогу зробити порівняльний
аналіз ефективності факторингових операцій з іншими видами
банківських операцій і з урахуванням їх ризикованості надати
перевагу тим чи іншим.
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ОСОБЛИВОСТІ АНАЛІЗУ БЕЗЗБИТКОВОСТІ
У БАГАТОПРОДУКТОВИХ ВИРОБНИЦТВАХ

Критическая оценка разных методов
определения точки безубыточности
в многопродуктовых производствах.

Research of different methods of break-
even point in mulfipele prodact produc-
tion.

Ключові слова: точка беззбитковості, змінні витрати, постійні
витрати, маржинальний прибуток, структура (комбінація) продажу,
усереднений продукт.

Одним із головних завдань аналізу беззбитковості є визначен-
ня точки беззбитковості (ТБ), тобто такого обсягу діяльності,
який дозволить підприємству відшкодувати всі витрати,
пов’язані з випуском і реалізацією продукції (як змінні, так і по-
стійні). Тільки після цього підприємство може розраховувати на
отримання прибутку.

В однопродуктових виробництвах ТБ визначається як частка
від ділення загальної суми постійних витрат (ПВ) на маржиналь-
ний прибуток з одиниці продукції (МПод,) тобто за формулою:

ТБк = ПВ/МПод , (1)
де ТБк — це кількість одиниць продукції у точці беззбитковості.

© О.В. Добровський, 2008




